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TERMINOS Y CONDICIONES DE LA ORDEN DE COMPRA

Version del 1 de febrero de 2008
1. Confeccion; Oferta; Aceptacion; Términos exclusivos.

A Cada orden de compra, junto con estos Términos y Condiciones (“Orden”)
constituye una oferta de Lear Corporation o de su filial o subsidiaria pertinente (“Comprador”) a
la parte a la que la Orden va dirigida y a sus filiales y subsidiarias pertinentes (“Vendedor”) para
celebrar el acuerdo que describe y representa la declaracion completa y exclusiva de la oferta y el
acuerdo mencionados. Una Orden no constituye la aceptacion del Comprador de ninguna oferta o
propuesta del Vendedor, ya sea en la cotizacion, la aceptacion o la factura de éste dltimo,
independientemente de cualquier requisito legal que se imponga al Comprador para rechazar de
manera especifica los términos y condiciones de dicha oferta dentro de un plazo determinado. En
el supuesto de que cualquier cotizacion o propuesta del VVendedor se considere como una oferta,
esa oferta queda expresamente rechazada y se reemplaza en su totalidad por la oferta que contiene
la Orden.

B. El contrato queda constituido cuando el Vendedor acepta la oferta del
Comprador. Cada Orden se considerara aceptada por el Vendedor segin los términos y
condiciones de dicha Orden cuando se produzca el envio de los productos, se presten los
servicios, se comiencen las obras en los productos, se entregue una aceptacién por escrito, o
mediante cualquier otra conducta del Vendedor que reconozca la existencia de un contrato
relacionado con el objeto de estos términos y condiciones.

C. La aceptacion queda expresamente limitada a estos Términos y Condiciones y a
los términos y condiciones a los que de otro modo se haga referencia expresa en el texto de la
Orden. Ninguna presunta aceptacion de una Orden conforme a términos y condiciones que
modifiquen, sustituyan, complementen o de otro modo alteren estos Términos y Condiciones sera
vinculante para el Comprador. Dichos términos y condiciones se consideraran rechazados y seran
reemplazados por estos Términos y Condiciones a menos que los términos y condiciones
propuestos por el Vendedor hayan sido aceptados mediante un escrito firmado fisicamente (un
“Escrito firmado”) por el Vicepresidente de Compras del Comprador, a pesar de que el
Comprador haya aceptado o pagado cualquier envio de productos o haya actuado de cualquier
otra forma similar.

D. En el supuesto de que surja un conflicto entre la Orden y cualquier otro acuerdo o
documento anterior o simultaneo que se intercambie entre el Comprador y el Vendedor,
prevalecerd la Orden.

E. De vez en cuando, Lear Corporation puede gestionar compras para sus filiales y
subsidiarias y emitir Ordenes que contengan el logotipo de Lear Corporation, pero que
identifiquen a otro Comprador. El Vendedor acepta y acuerda que ninguna de estas Ordenes
constituye ni representa una Orden de Lear Corporation ni una garantia de la empresa respecto de
ninguna obligacion o responsabilidad del Comprador que se identifica en la Orden.

2. Aplicacion de los Términos y Condiciones

A. Estos términos y condiciones, con las posibles modificaciones que se les realicen
de vez en cuando (los “Términos y Condiciones™), se aplican a las adquisiciones de todos los



productos y servicios que el Comprador, segin corresponda, adquiera del Vendedor tal como se
describe en el texto de la Orden (en forma colectiva, “Productos™) o en cualquier otro documento
al que se haga expresa referencia en el texto de la Orden que describe dichos Productos. La
palabra “Productos” que se menciona a lo largo de estos Términos y Condiciones, incluye entre
otros las materias primas, los componentes, los montajes intermedios, las herramientas, los
moldes, los equipos y los productos finales y todos los servicios, prestados o0 no, que se relacionen
con cualquiera de los puntos anteriores. Algunos de los Términos y Condiciones sélo se aplican a
tipos particulares de Productos, pero sélo en los casos en los que estén expresamente limitados a
esos tipos de productos.

B. Estos Términos y Condiciones se aplican a todos los Vendedores que se rigen por
una misma Orden, inclusive cualquier Vendedor que sea un Proveedor recomendado. Un
“Proveedor recomendado” es cualquier Vendedor cuyos Productos se ha indicado o recomendado
al Comprador que adquiera, por indicacion o sugerencia del cliente del Comprador o del cliente
principal del Fabricante de Equipos Originales (“Original Equipment Manufacturer-OEM”), si es
diferente (en forma colectiva, el “Cliente”) (inclusive a través de acuerdos de co-abastecimiento),
0 cuando, debido a la descripcidn, especificacion u otra limitacion del producto del Comprador, el
Comprador estd limitado a adquirir de dicho Vendedor los Productos que necesita. Cada
Vendedor que es un Proveedor recomendado acepta la aplicacion de estos Términos y
Condiciones y acuerda obligarse conforme a ellos, inclusive conforme a los requisitos para el
Proveedor de primera clase que se estipulan en la Seccion 6 y los términos sobre el pago que
aparecen en la Seccion 33.

C. Cada Orden y modificacién de una Orden que el Comprador emitié al Vendedor
después del 1 de marzo de 2006 incorpora estos Términos y Condiciones, los que se aplicaran a
cada una de esas Ordenes, seglin hayan sido modificadas, en su totalidad. Ademas, el Manual de
requisitos del proveedor, los Lineamientos y definiciones de las herramientas, los Lineamientos
para la auditoria de herramientas, los requisitos de envio y embalaje, y otros manuales,
lineamientos y requisitos de Lear Corporation, disponibles de vez en cuando bajo el titulo “Guias
Web” a través de los enlaces proporcionados en el sitio web de Lear Corporation www.lear.com
en la seccion Informacion para el proveedor (en conjunto, las “Guias Web”) se incorporan a estos
Términos y Condiciones a manera de referencia. En el supuesto de que surja un conflicto entre
alguna de las Guias Web y estos Términos y Condiciones, prevaleceran estos Términos y
Condiciones. ElI Comprador puede modificar cualquier Guia Web o agregar Guias Web
adicionales, en cualquier momento, publicando una notificacion sobre las modificaciones o las
Guias Web nuevas a través de los enlaces proporcionados en el sitio web de Lear Corporation en
www.lear.com en la seccidn Informacién para el proveedor al menos diez (10) dias antes de que
cualquier Guia Web nueva o modificada entre en vigencia. EI Vendedor debe revisar el sitio web
de Lear Corporation y las Guias Web en forma periddica. El cumplimiento ininterrumpido del
contrato por parte del Vendedor segun los Términos y Condiciones de la Orden sin
proporcionar al Comprador una notificacion escrita, segin lo estipula la Seccion 44, que detalle
la objecién del Vendedor a cualquiera de las Guias Web nuevas o modificadas antes de la fecha
en la que éstas entren en vigencia estard sujeto a y representard la aceptacion del Vendedor de
dichas Guias Web nuevas o modificadas.

D. Los Términos y Condiciones y las Guias Web que se han de aplicar a cada Orden
son aquellos Términos y Condiciones que estén vigentes en la Fecha de emision que se muestra
en la parte posterior de la Orden o de cualquier modificacion de la Orden que se le aplique.

E. Ninguna excepcion a estos Términos y Condiciones, desviacion o renuncia a
ellos seré vélida ni vinculante para el Comprador a menos que esto se especifique en el texto de
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una Orden o en la modificacién de una Orden o que se estipule en un Escrito firmado por el
Vicepresidente de Compras del Comprador.

3. Documentos utilizados en la compra EI Comprador puede utilizar los siguientes
documentos como parte de su proceso de abastecimiento y de compra. A menos que
expresamente se disponga lo contrario (i) en uno de los documentos siguientes que se enumeran
en los apartados A hasta | que el Vicepresidente de Compras del Comprador ha firmado o (ii) en
el texto de la Orden, la Orden sustituye todos los documentos mencionados en su totalidad.

A Acuerdo a largo plazo (Long Term Agreement-“LTA”). Este es un acuerdo
relacionado con las reducciones en el precio que, en algunos casos, también se utiliza como un
indicador de elegibilidad para cotizar en ciertos negocios. Los Acuerdos a largo plazo anteriores
al 1 de marzo de 2006 que hayan sido firmados por otros miembros autorizados del personal de
Compras continuaran en vigor a pesar de la Seccion 3(i) antes mencionada.

B. Acuerdo de suministro de Lear (Lear Supply Agreement-"LSA"). Este es un
acuerdo que estipula los términos de la relacion entre el Vendedor y el Comprador inclusive los
cambios en el precio acordado y que, en algunos casos, también se utiliza como un indicador de
elegibilidad para cotizar en ciertos negocios. Los Acuerdos de suministro de Lear anteriores al 1
de marzo de 2006 que hayan sido firmados por otros miembros autorizados del personal de
Compras continuaran en vigor a pesar de la Seccién 3(i) antes mencionada.

C. Acuerdo para el desarrollo conjunto (Joint Development Agreement-"JDA"™).
Este es un acuerdo celebrado entre el Comprador y otra parte para desarrollar un producto o
tecnologia especificos en forma conjunta. Los Acuerdos para el desarrollo conjunto anteriores al
1 de marzo de 2006 que hayan sido firmados por otros miembros autorizados del personal de
Compras continuaran en vigor a pesar de la Seccién 3(i) antes mencionada.

D. Carta de intencion (Letter of Intent-"LOI"). Este es un acuerdo mediante el cual
el Comprador acuerda responsabilizarse por ciertos gastos asociados a la adquisicion por parte de
terceros de articulos con largos tiempos de espera, generalmente de herramientas o equipos.
Dicho acuerdo es vinculante para el Comprador s6lo si (i) establece expresamente que es
vinculante y (ii) contiene una responsabilidad maxima estipulada y una duracién limitada.

E. Acuerdo preliminar de abastecimiento y de objetivo (Early Sourcing and Target
Agreement-"ESTA"). Este es un acuerdo que, sin que el Comprador se obligue a obtener los
productos del Vendedor, proporciona un proveedor potencial con la oportunidad de desarrollar la
tecnologia y los procesos requeridos que pueden ser necesarios para la elaboracion de Productos
para el Comprador. Cualquier desarrollo relacionado conforme a un ESTA pertenece al
Comprador o éste tiene derecho a adquirir dichos desarrollos a costos incrementales auditados.

F. Acuerdo objetivo de ingenieria del proveedor (Supplier Engineering Target
Agreement -“SETA”). Este es un acuerdo entre el Comprador y el Vendedor referido a la
ingenieria que posee el Vendedor que se utiliza, en algunos casos, para complementar los
términos pertinentes de la Orden.

G. Acuerdo sobre las herramientas que posee el proveedor (Supplier Owned Tooling
Agreement -"SOTA"). Este es un acuerdo entre el Comprador y el Vendedor referido a las
herramientas que posee el Vendedor y que se utiliza, en algunos casos, para complementar los
términos pertinentes de la Orden.



H. Solicitud de cotizaciéon (Request for Quotation-"RFQ"). Este es un paso
preliminar en la generacion potencial de una oferta del Comprador al Vendedor que quede
incluida en una Orden. Puede incluir Proyecciones de duracién y de volumen (Consulte la
Seccidn 5) y especificaciones para los Productos que se estan cotizando.

I Aviso de cambio de ingenieria (Engineering Change Notice-“ECN”). Este es un
paso preliminar alternativo en la generacion potencial de una oferta del Comprador al Vendedor
gue quede incluida en una Orden. Puede incluir Proyecciones de duracién y de volumen
(Consulte la Seccién 5) y especificaciones para los Productos que se estan cotizando.

J. Cotizacion. Después de la Solicitud de cotizacion o del Aviso de cambio de
ingenieria, este es generalmente el proximo paso en la generacion de una oferta del Comprador al
Vendedor que queda incluida en la Orden. También puede incluir Proyecciones de duracion y de
volumen (Consulte la Seccion 5) y puede hacer referencia a precios previstos.

K. Orden. La Orden describe los Productos que se adquiriran, especifica el nombre y
la direccion del Comprador y del Vendedor e incluye estos Términos y Condiciones. Conforme a
lo que se estipula en la Seccion 1, cada Orden constituye una oferta del Comprador al Vendedor
para celebrar el acuerdo que describe y representa la declaracion completa y exclusiva de la oferta
y el acuerdo mencionados. Cada orden es una Orden de compra inmediata, una Orden general o
una Orden con contrato de suministro con exclusividad. Esto depende de la cantidad y la duracion
especificada en el texto de la Orden. Una Orden de compra inmediata es una Orden Unica para
comprar una cantidad especifica de Productos. Una Orden general es una Orden para comprar
Productos segun las cantidades fijas y los cronogramas de entregas especificados en los Pedidos
gue emite el Comprador conforme a la Orden. Una Orden con contrato de suministro con
exclusividad es una Orden para comprar la totalidad o una parte de los Productos que necesita el
Comprador durante un periodo de tiempo especifico de acuerdo con las cantidades fijas y los
cronogramas de entrega especificados en los Pedidos que emite el Comprador conforme a la
Orden. Cada vez que se haga referencia a una “Orden”, esto significa la Orden inicial, segin haya
sido modificada por cualquier modificacion de la Orden emitida por el Comprador.

L. Pedido. Este es un cronograma mediante el cual el Comprador (i) especifica la
cantidad fija de Productos que el Vendedor le deberd entregar por lo menos semanalmente, (ii)
autoriza la fabricacion de material, y (iii) autoriza la compra de materias primas/componentes,
cada uno de ellos durante el periodo que se especifica en el pedido. El Pedido indica la cantidad
fija de Productos o la cantidad fija de materias primas/componentes, segin corresponda, por los
cuales el Comprador queda obligado ante el Vendedor y el Vendedor estd obligado a
proporcionar al Comprador durante el periodo de tiempo que se especifica en el pedido. El Pedido
también puede brindar una proyeccion de la cantidad de Productos que se solicitaran mas alla del
monto de la cantidad fija. Esta proyeccion no es vinculante para el Comprador ni para el
Vendedor.

M. Modificacion de la Orden. Esta es una modificacion de la Orden que emite el
Comprador efectuada sobre su propio formulario de orden de compra a través del protocolo
estandar de compras del Comprador con el objeto de mostrar una correccién o modificacion de la
Orden.

4, Cantidad y duracion.

A. La cantidad correspondiente a cada Orden y su duracion estan especificadas en el
texto de la Orden. La cantidad especificada puede alcanzar hasta el cien por ciento (100%) de los



Productos que necesita el Comprador. Para todos las Ordenes generales y las Ordenes con
contrato de suministro con exclusividad, el Comprador deberd emitir un Pedido (consulte la
Seccion 3.L) para especificar las cantidades requeridas y las fechas y lugares de entrega. El
Vendedor acepta y acuerda que, a pesar de cualquier disposicion en contrario incluida en
cualquier Orden, estd obligado a proporcionar Productos al Comprador, como minimo, en la
cantidad y durante el periodo especificado en cualquier Pedido. Un Pedido especificara una
cantidad fija de Productos o una cantidad fija de materia prima/componentes por los cuales el
Comprador se responsabilizard en caso de terminacion de la orden (consultar la Seccién 17.B).
Los Pedidos pueden incluir Proyecciones de duracion y de volumen (consultar la Seccién 5), pero
los Pedidos s6lo son vinculantes para en Comprador por la cantidad especificada en el Pedido
como cantidad fija. EI Comprador no tendra ninguna obligacién ni responsabilidad mas alla de
dicha cantidad. El Vendedor reconoce y acepta los riesgos asociados con los plazos de entrega de
los distintos componentes si éstos exceden las cantidades fijas del Pedido que ha proporcionado el
Comprador.

B. A menos que la Orden estipule especificamente que el Vendedor debe producir el
cien por ciento (100%) de los Productos que necesita el Comprador, el Comprador tiene derecho
a obtener una parte de esos Productos a partir de terceros o de sus fuentes internas. Ninguna parte
de la Orden se deberad interpretar como una forma de otorgar al Vendedor un derecho de
exclusividad para suministrar Productos o cualquier otro articulo al Comprador.

5. Proyecciones de duracion y de volumen. De vez en cuando y en relacion con las
cotizaciones, las solicitudes y las Ordenes, el Comprador podré brindar al Vendedor estimaciones,
previsiones o proyecciones del volumen o la cantidad futuros de Productos requeridos o del plazo
de un programa (“Proyecciones de duracién y de volumen"). Las Proyecciones de duracion y de
volumen, a diferencia de un Pedido que especifica una cantidad fija, no son vinculantes para el
Comprador. Tampoco prueban la existencia de un contrato de suministro con exclusividad. El
Vendedor acepta que las Proyecciones de duracion y de volumen, al igual que cualquier otra
proyeccion con vistas al futuro, se basan en una serie de factores comerciales y econdémicos,
variables y suposiciones, algunos de las cuales, o todos ellos, pueden cambiar con el transcurso
del tiempo y pueden o no ser precisos en el momento en el que fueron formulados o después de
ese momento. EI Comprador no efectla declaracion, garantia, aval ni compromiso alguno, de
ningun tipo o naturaleza, expresos o implicitos, respecto de ninguna Proyeccién de duracién y de
volumen u otras estimaciones, previsiones 0 proyecciones que le haya proporcionado al
Vendedor, inclusive en lo relativo a su precision e integridad. El Vendedor acepta que las
Proyecciones de duracion y de volumen pueden ser imprecisas y que el volumen o la duracion
reales pueden ser menores 0 mayores que los presentados en las proyecciones. El Vendedor
acepta que este riesgo, que también es un posible beneficio, es caracteristico de la industria
automotriz.

6. Requisitos para el proveedor de primera clase. El Vendedor debe suministrar
Productos competitivos de primera categoria en términos de costo (consulte la Seccién 7), calidad
(consulte la Seccion 8), entrega (consulte la Seccién 9), tecnologia (consulte la Seccion 10) y
asistencia al cliente (consulte la Seccién 11). Todas las referencias que se hagan al Proveedor de
primera clase en estos Términos y Condiciones y en cualquier otro documento o acuerdo
celebrado entre el Comprador y el Vendedor incorporan a modo de referencia cada uno de los
elementos anteriores (costo, calidad, entrega, tecnologia y asistencia al cliente) y todas las
condiciones, disposiciones y requisitos relativos a dichos elementos que se especifican en estos
Términos y Condiciones. Si el Vendedor no cumple con los requisitos de Proveedor de primera
clase, esto servira de base para que el Comprador termine inmediatamente la Orden conforme a lo
que establecido en la Seccion 17. A.



7. Costo.

A Los Precios cobrados por Productos enumerados en la Orden no estan sujetos a
aumentos, especificamente a aumentos que se basen en cambios de los precios de las materias
primas 0o componentes, mano de obra o gastos generales, a menos que el Comprador haya dado su
consentimiento especifico en el texto de la modificacion de una Orden o en un Escrito firmado
por el Vicepresidente de Compras del Comprador.

B. El Vendedor declara que el precio que se cobra al Comprador por los Productos
es tan bajo como el que el Vendedor cobra a otros compradores de la misma clase que el
Comprador en condiciones similares a las que se especifican en la Orden y que todos los precios
cumplen con todas las leyes y reglamentaciones gubernamentales aplicables que estaban en vigor
al momento de la cotizacion, la venta y la entrega. EI VVendedor acuerda que cualquier reduccion
de precios que él mismo implemente para cualquier Producto o para cargos relacionados se
aplicara a todos los envios de dichos Productos conforme a la Orden o a cualquier modificacion
de la Orden desde el momento en que el Vendedor implemente dicha reduccién de precios y
después de eso.

C. El Vendedor asegura que el precio que se cobra al Comprador por los Productos
sigue siendo competitivo en relacion con el precio de productos similares que el Comprador
puede adquirir de otros vendedores.

D. El Vendedor acuerda participar en los programas e iniciativas para la
productividad y el ahorro de costos que lleve adelante el Comprador e implementar sus propios
programas e iniciativas para la productividad y el ahorro de costos con el objeto de reducir sus
propios gastos.

8. Calidad.

A El Vendedor debera cumplir con todos los requisitos de calidad que determine el
Comprador y todos los requisitos de calidad del Cliente del Comprador, inclusive los planes
aplicables relativos a las normas TS 16949, 1ISO 14001.

B. El Vendedor acuerda participar en los programas de desarrollo y calidad que
lleve a cabo el Comprador y cumplir con todos los requisitos y procedimientos de calidad que
especifique el Comprador, los cuales se someten a revision de vez en cuando. Sobre la base de la
evaluacién de responsabilidad que efectia el Comprador, es posible que el Vendedor deba
responsabilizarse por los costos que surjan de la investigacion, la contencion y las Medidas
Correctivas relativas a problemas de calidad, a causa de Productos que el Vendedor le haya
suministrado al Comprador (esto incluye las actividades de terceros que el Comprador haya
identificado e iniciado). El Vendedor esta obligado a proporcionar todo el apoyo razonable que le
solicite el Comprador para tratar en forma inmediata y corregir los problemas relativos a la
calidad de los Productos suministrados. EI Vendedor deberd facilitar también recursos
adicionales, segin sean necesarios y en la medida en que los haya identificado el Comprador,
para apoyar el desarrollo de los productos y de los procesos, la validacion, el lanzamiento de la
produccion o de cualquier otro problema que pueda poner en riesgo el éxito de la fabricacion o el
montaje de cualquier Producto o del programa.

C. El Vendedor debe asegurar que los equipos (los compartidos y los especificos) y
la capacidad de la planta en general son adecuados para satisfacer las necesidades del Comprador.



Un andlisis de la capacidad continua debe dar cuenta de: las variaciones en el material de
desecho, el tiempo improductivo, el mantenimiento y otros requisitos del Cliente. Cada proceso
de produccion debe completar exitosamente un periodo de Capacidad operativa. La Capacidad
operativa debe demostrar que el proceso de produccion del Vendedor puede producir en menos de
24 horas una cantidad, que ha de ser equivalente al trabajo de un dia, de Productos de calidad
aceptable como para satisfacer el Volumen de planificacion de capacidad (Capacity Planning
Volume-"CPV”) del Vendedor. EI Comprador no esta obligado a pagar al Vendedor ningin costo
incremental siempre que las cantidades especificadas en el Pedido no excedan el Volumen de
planificacidn de capacidad del Vendedor. El requisito de capacidad y el Volumen de planificacion
de capacidad no constituyen un volumen, un programa ni otro compromiso asumido por el
Comprador.

D. El Vendedor es responsable de todos los proveedores secundarios de productos o
servicios. ElI Vendedor debe mantener un desarrollo, una validacion, un lanzamiento y una
supervisidon continua adecuados para asegurar que todos los Productos que se suministran al
Comprador se ajustan a todas las especificaciones, normas, planos, muestras y descripciones
relativos, entre otras cosas, a la calidad, el desempefio, el ajuste, la forma, la funcion y la
apariencia, conforme a la Orden.

E. Para todos los Productos, ademéas de cualquier otra garantia aplicable, el
Vendedor debe proporcionar las garantias que se especifican en la Seccion 12.

9. Entrega.

A Las entregas se deben llevar a cabo en las cantidades y en los tiempos que se
estipulan en la Orden o en los Pedidos provistos por el Comprador. EI momento y la cantidad de
la entrega son elementos esenciales de cada Orden. El Vendedor debe acatar las indicaciones de
envio que se especifican en la Orden o en los Pedidos. No se exigira al Comprador que efectue el
pago correspondiente a los Productos entregados si éstos exceden las cantidades fijas y los
cronogramas de entregas que se estipulan en los Pedidos emitidos por el Comprador. El
Comprador puede alterar el ritmo de los envios programados o indicar la suspension temporal de
envios programados. Ninguna de estas circunstancias habilita al Vendedor para modificar el
precio de los Productos que se incluyen en la Orden. Con cada entrega, se considerara que el
Vendedor ha efectuado las declaraciones, garantias y pactos con respecto a su condicién operativa
y financiera que se estipulan en la Seccion 14.

Los gastos por envios con tarifa superior y otros gastos relacionados que sean necesarios
para cumplir con los cronogramas de entrega dispuestos en los Pedidos son exclusiva
responsabilidad del Vendedor, a menos que la demora o el gasto resulte Unicamente de la
negligencia del Comprador y que el Vendedor notifique al Comprador sobre cualquier reclamo
gue tenga en su contra dentro de los diez (10) dias después de ocurrida la presunta negligencia del
Comprador que originé dicho reclamo.

C. A pesar de la existencia de un acuerdo en lo referente al pago de los gastos de
flete, la entrega no habra ocurrido y el dominio de los Productos y el riesgo de que éstos se
extravien no se habran transferido al Comprador hasta que los Productos hayan sido entregados
en las instalaciones correspondientes del Comprador y hayan sido aceptados en esas instalaciones.
Se considerard que los Productos han sido aceptados por el Comprador cuando se cumpla el
primero de estos puntos: (i) la aceptacion expresa de los Productos por parte del Comprador, que
quedara comprobada con un Escrito firmado; o (ii) meses desde el



10. Tecnologia

A Si el Comprador proporcionara o suministrara al Vendedor cualquier disefio,
plano, especificacién, anteproyecto u otros materiales que contengan informacion patentada, el
Vendedor no deberd divulgar ni usar para su propio beneficio o el beneficio de otros, dichos
disefios, planos, especificaciones, anteproyectos u otro material, inclusive las copias de éstos,
excepto en la forma en que lo haya aprobado el Comprador en el texto de una Orden o la
modificacion de una Orden o en un Escrito firmado por el Vicepresidente de Compras del
Comprador.

B. El Vendedor garantiza expresamente que todos los Productos que abarca cada
Orden no infringen ninguna patente, marca comercial, derecho de autor u otro tipo de propiedad
intelectual de terceros. El Vendedor (i) acuerda defender, exonerar e indemnizar al Comprador y
a sus Clientes contra todo reclamo, demanda, pérdida, pleito, dafio, responsabilidad y expensas
(inclusive los honorarios reales para abogados, peritos y asesores, los costos de acuerdos y los
juicios) que resulten de cualquier pleito, reclamo o accién por la violacidn, real o presunta, directa
o auxiliar, o por la incitacién a la violacién de cualquier patente, marca comercial, derecho de
autor u otro derecho de propiedad estadounidense o extranjero, a causa de la fabricacién, el uso o
la venta de los Productos pedidos. Esto incluye la violacién que resulte del cumplimiento de las
especificaciones provistas por el Comprador o del uso o apropiacioén indebidos, reales o alegados,
de un secreto comercial que resulte directa o indirectamente de las acciones del Vendedor; y (ii)
renuncia a cualquier reclamo que tenga contra el Comprador y sus Clientes, inclusive cualquier
reclamo por el cual lo ha exonerado o reclamos similares, conocidos o desconocidos, accidentales
o latentes, que se relacionen de cualquier modo con algin reclamo impuesto al Vendedor o al
Comprador por la violacion de cualquier patente, marca comercial, derecho de autor u otro
derecho de propiedad, inclusive los reclamos que surjan del cumplimiento de las especificaciones
provistas por el Comprador. Por el presente el Vendedor cede al Comprador todo derecho, titulo
de dominio e interés sobre toda invencidn, marca comercial, derecho de autor y otros derechos de
propiedad de cualquier material creado para el Comprador y pagado por él conforme a cada
Orden. La informacion técnicay los datos suministrados al Comprador en relacién con cada
Orden se divulgan de manera no confidencial.

C. El Vendedor garantiza expresamente que todos los trabajos sujetos a registro de
derecho de autor que sean de autoria original (inclusive los programas para computadora, las
especificaciones técnicas, la documentacion y los manuales), las ideas, invenciones (ya sean
susceptibles de ser patentadas, estén patentadas o no), los conocimientos técnicos, procesos,
compilaciones de informacion, marcas comerciales y otro tipo de propiedad intelectual (en forma
colectiva, “los Elementos entregables”) son originales del Vendedor y no incorporardn ningln
tipo de propiedad intelectual (derechos de autor, patentes, secretos comerciales, trabajos
confidenciales o derechos de marcas comerciales) de ningun tercero.

D. Todos los Elementos entregables que se creen durante el cumplimiento de
cualquier Orden (en forma separada o como parte de cualquier Producto) y todos los derechos de
propiedad intelectual sobre los Elementos entregables son propiedad del Comprador y no del
Vendedor. El Vendedor acuerda que todos los trabajos de autoria original que él mismo haya
creado en relacion con cada Orden son “trabajos realizados por encargo™ ya que esos términos se
utilizan en lo referente a la Ley de Propiedad Intelectual de los Estados Unidos. En la medida en
que, de pleno derecho, el Vendedor posea cualquier derecho de propiedad intelectual sobre los
Elementos entregables, el Vendedor cede por el presente al Comprador todo derecho, titulo de
dominio e interés, los derechos de autor y de patente incluidos en dichos Elementos entregables.



E. El Vendedor otorga al Comprador una licencia irrevocable, no exclusiva y
mundial con derecho a otorgar sublicencias a filiales para usar cualquier informacion técnica,
conocimientos técnicos, derechos de autor y patentes que sean propiedad del Vendedor o que
estén bajo su control o el de sus filiales para fabricar, hacer fabricar, usar y vender cualquier
Producto que suministre el Vendedor conforme a cada Orden. La licencia entrara en vigor desde
la primera entrega de Productos conforme a la Orden. Durante un periodo de dos (2) afios
calendario desde la primera entrega de Productos que haga el Vendedor conforme a la Orden, el
Comprador deberad pagar al Vendedor un “canon razonable” por dicha licencia. ElI Vendedor
acepta que ese canon forma parte del precio que el Comprador le pagara por los Productos. En el
caso de que el Comprador obtenga los Productos de un proveedor que no sea el Vendedor, el
Comprador debera pagar al Vendedor una "canon razonable" durante un periodo de dos (2) afios
calendario desde la fecha de la primera entrega de Productos que haga el Vendedory en lo
sucesivo, la licencia del Comprador estara libre de todo canon, se considerara totalmente pagada,
permanente e irrevocable.

F.  El Vendedor debera asegurar que cualquiera de sus subcontratistas celebre contratos
escritos con el Vendedor que sean consecuentes con los términos incluidos en esta Seccion 10
para asegurar que las protecciones que el Comprador exige al Vendedor también se obtengan a
partir de los subcontratistas para el beneficio del Comprador y del VVendedor.

11. Asistencia al cliente.

A El Vendedor debera apoyar todas las iniciativas del Comprador relativas a los
proveedores y ayudar al Comprador a satisfacer las iniciativas de sus Clientes. A pedido del
Vendedor efectuado por escrito, el Comprador debera cooperar con el Vendedor explicandole los
términos, condiciones y requisitos de los Clientes del Comprador.

B. Debido a que todos los elementos de la red de distribucién automotriz, que se
organiza por niveles, deben trabajar en forma conjunta para asegurar que se satisfagan los
términos, las condiciones y los requisitos de los Clientes del Comprador, tanto el Vendedor como
el Comprador desean que todos los términos, condiciones y requerimientos aplicables de los
Clientes del Comprador se transmitan al Vendedor a través del Comprador siempre que no entren
en conflicto con los términos de la Orden. En la medida en que el Vendedor no cumpla con los
términos, condiciones y requisitos aplicables del Cliente del Comprador o que los términos del
Cliente del Comprador entren en conflicto con los Términos de la Orden, el Vendedor acuerda, a
pesar de cualquier conflicto, indemnizar y exonerar al Comprador de todo reclamo y demanda
que provenga del Cliente del Comprador y que se relacione con cualquier problema o asunto, real
o0 alegado, con los Productos vendidos por el Vendedor conforme a cualquier Orden o con la
forma en la que el Vendedor ha suministrado dichos Productos conforme a la Orden.

C. La industria automotriz se centra en los clientes y el Vendedor acuerda trabajar con
el Comprador para satisfacer los requisitos de los Clientes del Comprador. Por lo tanto, en el
supuesto de que un requisito impuesto al Vendedor mediante cualquier Orden resulte inaplicable
0 que de otro modo se cree un desfase en los términos aplicables a cualquier Orden por imperio
de la ley, por conflicto entre los términos o de otro modo, las partes acuerdan que el requisito
correspondiente al Cliente del Comprador serd aplicable y vinculante para el Vendedor para el
beneficio del Comprador. ElI Vendedor reconoce que estd familiarizado con la industria
automotriz y con los términos aplicables del Cliente del Comprador que serian aplicables en el
supuesto mencionado.



12. Garantia.

A El Vendedor garantiza expresamente que todos los Productos que abarca cada
Orden cumplen con todas las especificaciones, normas, planos, muestras o descripciones
provistas al Comprador o por él y con todas las normas, leyes y reglamentaciones industriales
vigentes en los paises en los se venderan los Productos o los automéviles equipados con esos
Productos. También garantiza que todos los Productos serdn comerciables, de buen material y
correcta fabricacion y estardn libres de todo defecto. Ademas, el Vendedor reconoce que esta al
tanto del uso que el Comprador pretende dar a los Productos y garantiza expresamente que todos
los Productos que abarca cada Orden seran aptos y suficientes para el proposito particular
pretendido por el Comprador.

B. El Vendedor garantiza expresamente que, para todos los Productos incluidos en
la Orden, transferira el titulo perfecto del producto al Comprador, libre de todo gravamen,
reclamo u otro tipo de gravamenes.

C. Todas las garantias estaran vigentes durante (i) el periodo que dispone la ley
aplicable, o (ii) el periodo de garantia que el Comprador otorga a su Cliente; siempre que, en el
supuesto de que el Comprador o su Cliente, en forma voluntaria o de acuerdo con un mandato
gubernamental, ofrezcan a los propietarios de los automdviles (o de otros productos terminados)
en los que estan instalados los Productos, o cualquier pieza, componente o sistema que incorpore
los Productos, brindar medidas correctivas con el objeto de abordar defectos o condiciones
relacionados con la seguridad de los automéviles o el hecho de que el automévil no cumple con
las leyes, normas o pautas de seguridad vigente, ya sea en relacion con una campafia de revision u
otro tipo de satisfaccion para el cliente 0 medida de tipo correctiva (una “Medida correctiva™), la
garantia continGe siendo efectiva durante el periodo de tiempo que determine el Cliente del
Comprador o el gobierno nacional, estatal, local o extranjero en el que se usen o suministren los
Productos y que el Vendedor cumpla plenamente con los requisitos que dispone la Seccion 12.1.

D. El periodo de garantia para Productos no destinados a la produccién se extendera
durante un (1) afio luego de la aceptacion definitiva del Comprador o durante el periodo
estipulado en los materiales de venta del VVendedor.

E. Todas las garantias estdn pensadas para brindar al Comprador la proteccion
necesaria de toda
reclamacion de garantia que el Cliente presente contra el Comprador. Esto incluye, entre otras
cosas, la satisfaccion de cualquier garantia que exija el Cliente relativa a los Productos en
cuestion o a articulos en los que los Productos estan incorporados. Dichas garantias exigidas por
el Cliente se incorporan a modo de referencia.

F. Cada uno de los siguientes comunicados constituye una notificacion de
incumplimiento de la garantia conforme a la Orden: (i) cualquier comunicado que especifique un
defecto, omision, reclamo de defecto u otro problema o asunto de calidad con los Productos
vendidos conforme a la Orden; (ii) cualquier comunicado enviado al Vendedor que alegue que
sus Productos incurren en el incumplimiento de cualquier garantia o que el Vendedor no cumple
con lo estipulado conforme a la Orden; y (iii) una notificacion de terminacién enviado por el
Comprador segln lo establece la Seccion 17.A. S6lo un miembro autorizado del Departamento
Legal del Comprador puede revocar por escrito cualquiera de estos reclamos por incumplimiento
presentado por el Comprador.



G. Para mitigar sus dafios y perjuicios, el Comprador puede defender plenamente
cualquier reclamo de cualquier Cliente de que cualquier Producto suministrado por el Vendedor
tiene desperfectos, incurre en el incumplimiento de la garantia, o de otro modo no satisface los
requisitos legales o contractuales aplicables debido a que dicho Cliente puede intentar
responsabilizar al Comprador por los problemas ocasionados en su totalidad o en parte por el
Vendedor. ElI Vendedor y el Comprador acuerdan que esta defensa beneficia tanto al Vendedor
como al Comprador. Por el presente el Vendedor renuncia al derecho de argumentar que el hecho
de que el Comprador haya adoptado una posicion semejante limita de modo alguno el derecho del
Comprador de imponer un reclamo contra el Vendedor por el incumplimiento de la garantia, la
contribucion, la indemnizacion u otro reclamo que pueda resultar del objeto de cualquiera de los
puntos anteriores o estar relacionado con él.

H. En el supuesto de que el Vendedor desee participar en cualquiera de las
negociaciones con el Cliente del Comprador respecto a cualquiera de los puntos anteriores o a
cualquier litigio relacionado o defensa de cualquier reclamo, entonces cada vez que el Vendedor
reciba una notificacién de incumplimiento o reclamo por incumplimiento, el Vendedor debera
notificar inmediatamente al Comprador su deseo de participar de acuerdo con lo establecido en la
Seccion 44, notificacion que debera describir en forma particular los detalles del presunto
incumplimiento.

I A pesar del vencimiento del periodo de la garantia estipulado en la Seccion 12.
C, el Vendedor sera responsable sin embargo por los costos y dafios y perjuicios asociados con la
gjecucion de cualquier Medida correctiva en la medida en que dicha Medida correctiva se base en
una disposicion razonable (incluso por el uso de analisis estadistico u otra metodologia de
muestreo) de que los Productos no cumplen con las garantias que estipula la Orden. Cuando
corresponda, el Vendedor debera pagar todos los gastos razonables que surjan para determinar si
dicha Medida correctiva es necesaria. EI Comprador y el Vendedor acuerdan que cualquier
Medida correctiva que involucre a los Productos se tratard por separado y en forma distinta de
Medidas correctivas similares para otros productos del Vendedor; siempre que dicho tratamiento
separado y diferente sea licito y que el Vendedor pueda, en toda circunstancia, brindar al
Comprador de dichos Productos la misma proteccién que brinda a sus otros clientes en relacion
con Medidas correctivas similares.

13. Modificaciones.

A. El Comprador se reserva el derecho, en cualquier momento, de indicar
modificaciones, o indicarle al Vendedor que haga
modificaciones, en los Productos incluidos en cualquier Orden o modificacion de una Orden,
inclusive los cambios en el disefio (incluso en los planos y las especificaciones), la elaboracion,
los métodos de embalaje y envio y la fecha o lugar de entrega de los Productos que abarca la
Orden o de modificar el alcance del trabajo que abarca la Orden, incluso del trabajo relacionado
con asuntos tales como las inspecciones, las pruebas o el control de calidad. EI Vendedor acuerda
efectuar esas modificaciones de inmediato. Se considerard que dichos cambios no afectan el plazo
para el cumplimiento ni el costo establecidos conforme a la Orden a menos que (i) el Vendedor
notifique por escrito al Comprador, de acuerdo con lo establecido en la Seccién 44, un reclamo
para que se reajuste el plazo de cumplimiento o el costo dentro de un periodo de diez (10) dias
después de que el Comprador notifique al Vendedor sobre la modificacion y (ii) después de
auditar dicho reclamo, el Comprador determine que un reajuste (hacia arriba o hacia abajo) es
adecuado. Cualquiera de estos reclamos del Vendedor para que se efectle un reajuste del plazo de
cumplimiento o del costo estipulado conforme a la Orden debe resultar Unica y directamente de la
modificacion que ha indicado el Comprador. Cualquier notificacion de dicho reclamo sera



efectiva s6lo si se acompafia con toda la informacién pertinente y suficiente para que el
Comprador verifique dicho reclamo. Ademas, el Comprador tendrd derecho a auditar todos los
registros, instalaciones, trabajo o materiales pertinentes del Vendedor para verificar cualquier
reclamo. El Vendedor analizara el impacto que una modificacion en el disefio pueda tener en el
sistema en el que se utilizan los Productos que abarca la Orden y aconsejara al Comprador al
respecto. Ninguna parte de esta Seccion 13 exime al Vendedor de proceder con la Orden segln
haya sido modificada.

B. Sin la previa autorizacién del Comprador otorgada en el texto de la modificacion
de una Orden o mediante un Escrito firmado por el Vicepresidente de Compras del Comprador, el
Vendedor no podra modificar ninguna Orden ni los Productos que abarque una Orden, inclusive
las modificaciones relativas a (i) un tercero que sirva de proveedor al Vendedor y le suministre
los servicios, las materias primas o los productos que el Vendedor utilice para cumplir lo
estipulado conforme a la Orden, (ii) las instalaciones desde las que operan el Vendedor o dicho
proveedor, (iii) el precio de cualquiera de los Productos que abarca la Orden, (iv) la naturaleza, el
tipo o la calidad de cualquier servicio, materia prima o producto que el Vendedor o sus
proveedores utilicen en relacion con la Orden; (v) el ajuste, la forma, la funcion, la apariencia y el
desempefio de cualquier producto que abarque la Orden; o (vi) el método de produccién o
cualquier proceso o programa que se utilice para la produccion o el abastecimiento de cualquier
Producto conforme a la Orden. Cualquier modificacion que el Vendedor efectie en la Orden o en
los Productos que abarca la Orden sin la previa autorizacion del Comprador otorgada en el texto
de la modificacion de una Orden o Mediante un Escrito firmado por el Vicepresidente de
Compras del Comprador se considerard un incumplimiento de la Orden.

14, Situacidn financiera y operativa del Vendedor.

A. El Vendedor declara y garantiza al Comprador desde la fecha de cada Orden
(declaraciones
y garantias que se considerardn reiteradas desde la fecha en la que el Vendedor acepte cada
Pedido conforme a la Orden y al momento de efectuar cada entrega conforme a la Orden) que no
es insolvente y que paga todas sus deudas en término; que cumple con todos los convenios de
préstamo y otras obligaciones; que toda la informacion financiera que ha proporcionado al
Comprador sobre su situacion es verdadera y precisa; que dicha informacion financiera representa
fielmente la situacion financiera del Vendedor; y que todos los estados financieros del Vendedor
han sido elaborados de acuerdo con principios contables generalmente aceptados y aplicados de
manera uniforme y consistente.

B. El Vendedor permitira al Comprador y a sus representantes que revisen los libros
y registros contables del Vendedor en lo referente al cumplimiento de cada Orden y la situacién
financiera general del Vendedor. El Vendedor también acuerda permitir al Comprador el acceso
pleno y completo a dichos libros y registros a tal fin cuando el Comprador lo solicite. El
Vendedor acuerda que, si experimenta cualquier problema operativo o de entrega, el Comprador
puede, sin estar obligado a ello, designar a un representante quien estard presente en las
instalaciones correspondientes del Vendedor para observar las operaciones que éste lleva a cabo.
El Vendedor acuerda que, si el Comprador le proporciona cualquier servicio (financiero o de otro
tipo) que sea necesario para que el Vendedor cumpla con sus obligaciones conforme a cualquier
Orden, el Vendedor deberd reembolsar al Comprador por todos los costos, inclusive los
honorarios de abogados y otros honorarios profesionales, en los que el Comprador haya incurrido
en relacién con dicho servicio. EI Comprador quedara facultado para utilizar las instalaciones, las
maquinas, los equipos y otra propiedad del Vendedor que sean necesarios para la produccion de
los Productos que abarca la Orden. En caso de que el Vendedor no permita al Comprador el



acceso a sus instalaciones tal como se describe en el presente documento, el Comprador estara
facultado para (i) reclamar los dafios y perjuicios que le haya ocasionado la negativa del
Vendedor y (ii) obtener el suministro de Productos a partir de un tercero, en cuyo caso el
Vendedor sera responsable de todo y cualquier costo relacionado con la fabricacién de los
Productos por parte de un tercero.

15. Insolvencia del Vendedor. EI Comprador puede terminar cada Orden de inmediato, sin
guedar obligado ante el Vendedor, al producirse cualquiera de los siguientes acontecimientos o
cualquier otro acontecimiento similar o comparable (cada uno de ellos, "Insolvencia del
Vendedor”): (i) la insolvencia del Vendedor; (ii) la incapacidad del VVendedor de proporcionar en
forma inmediata al Comprador la garantia razonable y adecuada acerca de su capacidad financiera
para cumplir oportunamente cualquiera de sus obligaciones conforme a cualquier Orden; (iii) el
hecho de que el Vendedor se declare en quiebra voluntariamente; (iv) el hecho de que el
Vendedor sea declarado en quiebra involuntariamente; (v) la designacion de un sindico de
quiebras o sindico para el Vendedor; o (vi) la ejecucidn de una cesion para el beneficio de los
acreedores del Vendedor.

16. Recursos legales para el incumplimiento del Vendedor.
A. Los derechos y recursos legales reservados al Comprador en cada Orden,
inclusive

los derechos de ingreso, reclamacion e inspeccién estipulados en la Seccion 22, se acumulan y
agregan a todos los otros recursos legales adicionales provistos por la ley o el régimen de Equity.
Sin limitar el caracter general del punto anterior, si alguno de los Productos no obedece a las
garantias estipuladas en el presente documento o si el Vendedor o cualquiera de los Productos
suministrados por el Vendedor no cumplieren con las condiciones de un Proveedor de primera
clase establecidas en la Seccién 6, el Comprador notificara al Vendedor y el Vendedor, si el
Comprador asi lo solicita, reembolsara al Comprador por cualquier dafio y perjuicio resultante,
accidental y especial ocasionado por Productos que no cumplen con lo previsto. Esto incluye
entre otros los costos, gastos y pérdidas en los que haya incurrido el Comprador (a) al
inspeccionar, clasificar, probar, reparar o reemplazar esos Productos disconformes; (b) como
resultado de interrupciones en la produccidn, (c) al llevar a cabo Medidas correctivas, y (d) en
relacion con reclamos por lesiones personales (incluso la muerte) o dafios a la propiedad que
hayan ocasionado dichos Productos. Si el Comprador lo solicita, el Vendedor deberd, sin cargo
alguno para el Comprador, gestionar y procesar los reembolsos por garantia de los Productos que
no cumplen con lo previsto de acuerdo con las indicaciones del Comprador. EI Vendedor acepta y
acuerda que los dafios en dinero no representan un recurso suficiente por cualquier
incumplimiento real o anticipado o amenaza de incumplimiento de cualquier Orden por parte del
Vendedor con respecto a la entrega de Productos al Comprador y que, sumado a cualquier otro
derecho y recurso legal con los que pudiera contra el Comprador, el Comprador tendré derecho al
cumplimiento especifico y a una reparacién judicial permanente, preliminar y temporal u otra
reparacion que derive del régimen de Equity como recurso para cualquier incumplimiento, sin
gue deba probar los dafios reales y sin que se le exija ninguna garantia o cualquier otro titulo.

B. Ademas, a pesar de los puntos anteriores, el Vendedor reconoce que una
paralizacion de las actividades en la planta del Cliente ocasiona problemas para los cuales los
dafos en dinero no son un recurso suficiente. Si bien el costo de la paralizacién de las actividades
de una planta puede generar costos sustanciales facilmente, los dafios ocasionados a la relacién
del Comprador con su Cliente a través de la pérdida potencial del negocio, y otros dafios
igualmente dificiles de calcular, son mucho peores. Debido a estos riesgos, en el supuesto de que
el Vendedor incurra en incumplimiento o amenaza de incumplimiento de cualquier declaracion,



garantia o convenio efectuado (inclusive cualquier compromiso relativo a su calidad de Proveedor
de primera clase), el Comprador puede, sin notificar al Vendedor, dejar de obtener la fabricacion
de los Productos a partir del Vendedor y cambiar a otro proveedor u obtener cualquiera de los
Productos que abarca el presente de dos proveedores distintos (es decir, contar con otro proveedor
para que fabrique o esté preparado para fabricar los Productos que fabrica el Vendedor), con el
objeto de proteger al Comprador y a sus Clientes. Este proceso de transferir el negocio puede
llevar una cantidad de tiempo considerable y el Vendedor comprende que, dados los riesgos que
conlleva la posible paralizacion de las actividades de la planta del Cliente del Comprador, el
Comprador esta justificado para iniciar y transferir el negocio sin previo aviso al Vendedor.

C. El Vendedor comprende que el cambio de proveedores para el negocio durante
un programa, si bien no es algo deseable, forma parte del negocio automotriz y es un riesgo que el
Vendedor de la industria conoce. Incluso el riesgo de que el Vendedor se encuentre en una
situacion operativa o financiera incierta, en vista del enorme riesgo que esto representa para el
Comprador y sus Clientes, es un ejemplo de un motivo justificado para transferir la produccion
sin aviso y cualquier actividad relacionada o incidental que lleve a cabo el Comprador es
comprensible y razonable.

D. Sin perjuicio de cualquier disposicién en contrario incluida en una Orden, el
Comprador no exime a Vendedor de cualquier reclamo que pueda tener en su contra basado en su
totalidad o en parte en cualquier tipo de dolo o coercidn en relacion con la Orden o en cualquier
incumplimiento o incumplimiento anticipado de la Orden o de cualquier otra Orden entre el
Comprador y el Vendedor (incluso si esa orden esta relacionada con otros productos).

17. Terminacion.

A. Derecho del Comprador de terminar la Orden por incumplimiento. EI Comprador
se reserva el derecho de terminar inmediatamente la totalidad o parte de cada Orden, sin quedar
obligado en forma alguna ante el Vendedor si éste Gltimo: (i) rescinde, incumple, 0 amenaza con
incumplir cualquiera de los términos de la Orden inclusive las garantias del Vendedor y las
disposiciones relativas a su calidad de Proveedor de primera clase; (ii) no fabrica ni entrega los
Productos en la forma especificada por el Comprador; o (iii) no proporciona al Comprador una
garantia razonable y adecuada de su capacidad para cumplir oportunamente cualquiera de sus
obligaciones conforme a cualquier Orden, inclusive la entrega de los Productos; o si el
Comprador termina por incumplimiento cualquier otra Orden que haya emitido para el Vendedor
de acuerdo con los términos de dicha Orden (ya sea que esa segunda Orden guarde o no relacion
con la Orden original).

B. Derecho del Comprador de terminar la Orden por Conveniencia.

1) Ademés de cualquier otro derecho que tenga el Comprador para terminar
cada Orden, el Comprador puede optar por terminar inmediatamente la totalidad de la
Orden o cualquier parte de ésta en cualquier momento y por cualquier motivo mediante
una notificacion al Vendedor.

)] Al recibir una notificacién de terminacion conforme a lo estipulado en la
Seccidn 17.B, el Vendedor, a menos que el Comprador le indique lo contrario por escrito,
deberd (i) finalizar inmediatamente todo el trabajo que esté realizando conforme a la
Orden; (ii) transferir el titulo de dominio al Comprador y entregarle los Productos
terminados utilizables y comerciables, el trabajo en proceso y las materias primas y
componentes que el Vendedor haya producido o adquirido de acuerdo con las cantidades
fijas estipuladas en el Pedido conforme a la Orden y que no pueda utilizar para producir



productos para si mismo ni para otros; (iii) llegar a un acuerdo respecto de todos los
reclamos presentados por los subcontratistas aprobados por el Comprador en el texto de
una Orden o de la modificacion de una Orden o en un Escrito firmado por el
Vicepresidente de Compras del Comprador, si existiera alguno, por los costos reales y
razonables que se vuelven irrecuperables debido a la terminacién; (iv) tomar las medidas
gue sean razonablemente necesarias para proteger la propiedad que esté en posesion del
Vendedor y en la que el Comprador tenga algin tipo de interés y (v) a pedido del
Comprador, cooperar con el Comprador para transferir la fabricacion de los Productos
que abarca la Orden a un proveedor alternativo designado por este Gltimo.

3) Cuando el Comprador, conforme a esta Seccion 17.B, termine cualquier
Orden, el Comprador debera pagar al Vendedor Gnicamente los montos siguientes: (i) el
precio de la Orden por todos los Productos completos y terminados que cumplan con los
requisitos de la Orden y que no se hayan pagado anteriormente; (ii) el costo real y
razonable incurrido por el Vendedor por el trabajo en proceso utilizable y comerciable y
por las materias primas y los componentes transferidos al Comprador de acuerdo con el
apartado B (2)(ii) que aqui se incluye; (iii) el costo real y razonable incurrido por el
Vendedor para llegar a un acuerdo con respecto a los reclamos por las obligaciones que el
Vendedor hubiera tenido hacia los subcontratistas aprobados por el Comprador en el
texto de una Orden o de la modificacion de una Orden o en un Escrito firmado por el
Vicepresidente de Compras del Comprador a falta de terminacion, y (iv) el costo real y
razonable incurrido por el Vendedor para cumplir con las obligaciones estipuladas en los
apartados B(2)(iv) y B(2)(v). EI Comprador no se responsabilizara y no estara obligado a
pagar al Vendedor, en forma directa 0o a causa de reclamos de los subcontratistas del
Vendedor, ningln otro costo o pérdida presunta, ya sea que esté denominada como
pérdida de un beneficio esperado, gastos generales no absorbidos, intereses sobre
reclamos, costos de ingenieria y desarrollo de los productos, alquiler o costos de la
reorganizacion de los equipos y las instalaciones, costos de depreciacion no amortizados,
cargos administrativos y generales que resulten de la terminacién de la Orden o de
cualquier otro modo. Sin perjuicio de cualquier disposicion en contrario, la obligacion
del Comprador hacia el Vendedor una vez ocurrida la terminacion conforme a esta
Seccion 17.B no excederd la obligacion que el Comprador hubiera tenido hacia el
Vendedor si no hubiera ocurrido la terminacion.

@) Dentro de los veinte (20) dias posteriores a la fecha de entrada en
vigencia de la terminacion conforme a esta Seccién 17.B, el Vendedor debera
proporcionar al Comprador su reclamo de terminacién, junto con todos los datos
respaldatorios los cuales deberan consistir exclusivamente de los detalles de la obligacién
del Comprador hacia el Vendedor enumerados en el apartado B(3). El Comprador podra
auditar los registros del Vendedor antes y después del pago para verificar los montos
exigidos en el reclamo de terminacién del Vendedor.

C. El Vendedor no tiene derecho a terminar una Orden. Debido a que los
compromisos que el Comprador adquiere hacia sus Clientes dependen de los compromisos que el
Vendedor adquiere conforme a cada una de las Ordenes, el Vendedor no tiene derecho a terminar
ninguna Orden.

D. Transicion del suministro. Cuando se produzca el vencimiento o la terminacion
temprana de cualquier Orden por
cualquier motivo que sea, el Vendedor acuerda tomar las medidas que el Comprador exija
razonablemente para



lograr la transicion desde el Vendedor a un vendedor alternativo, inclusive las acciones que se
estipulan a continuaciéon. La palabra “vendedor alternativo” incluye expresamente las
instalaciones que son propiedad del Comprador.

1) El Vendedor deberd brindar todas las notificaciones necesarias o
convenientes para que el Comprador transfiera la Orden a un vendedor alternativo.

2 El Vendedor deberd proporcionar un banco suficiente de los Productos
que abarca la Orden para asegurar que la transicion a un vendedor alternativo elegido por
el Comprador proceda sin ningun tipo de problemas. A menos que el Comprador haya
especificado lo contrario en el texto de la modificacion de una Orden o en un Escrito
firmado por el Vicepresidente de Compras del Comprador, se considerara suficiente para
lograr la transicion un inventario de piezas que abarque seis semanas. Dicho “banco de
piezas que abarca seis semanas" se calculara utilizando las Ordenes del Comprador de las
seis semanas inmediatamente anteriores a la notificacion de terminacion enviada al
Vendedor sin incluir ninguna interrupcién temporal, las paralizaciones industriales o de
planta u otros cronogramas reducidos.

3 El Vendedor le restituira al Comprador todos los Bienes en garantia (tal
como se definen en la Seccion 20) y cualquier otra propiedad que haya proporcionado el
Comprador o que le pertenezca o cualquier bien que sea propiedad de los Clientes del
Comprador en el mismo estado en que los recibié el Vendedor, con excepcion del
desgaste natural producido por el transcurso del tiempo y el uso normal de los bienes.

4 El Vendedor deberd, a eleccion del Comprador, (i) ceder al Comprador
todo o cualquier contrato de suministro u orden por materias primas 0 componentes
relacionados con la Orden, (ii) vender al Comprador, al costo, todo y cualquier inventario
y trabajo en proceso relacionado con la Orden y (iii) vender al Comprador, al costo no
amortizado de dichos articulos, excepto por cualquier monto que el Comprador haya
pagado al Vendedor con anterioridad por el costo de dichos articulos, toda y cualquier
propiedad del Vendedor relacionada con la Orden (consulte la Seccion 21).

18. Limitacién de los dafios y perjuicios. En ninglin caso el Comprador quedara obligado
hacia el Vendedor por beneficios esperados o por dafios y perjuicios especiales, accidentales o
resultantes. Esta disposicion de limitacion de la responsabilidad se aplica independientemente del
tipo de Orden (entre ellas las Ordenes de compra inmediatas, las Ordenes generales y las Ordenes
con contrato de suministro con exclusividad). La responsabilidad del Comprador ante un reclamo
de cualquier tipo o por cualquier pérdida o dafio que surja o se relacione con cada Orden, los
Productos o cualquier otro acuerdo entre el Comprador y el Vendedor constituye la Obsolencia
Razonable, si existiera, creada por la circunstancia que ha dado lugar al reclamo. EI Comprador y
el Vendedor acuerdan que la “Obsolencia Razonable” implica Unicamente los montos siguientes:
(i) el precio de la Orden por todos los Productos completos y terminados que cumplan con los
requisitos de la Orden y que no se hayan pagado anteriormente; (ii) el costo real y razonable
incurrido por el Vendedor por el trabajo en proceso utilizable y comerciable y por las materias
primas y los componentes transferidos al Comprador de acuerdo con la terminacion y que estan
cubiertos por los Pedidos fijos pendientes del Comprador; y (iii) el costo real y razonable
incurrido por el Vendedor para llegar a un acuerdo con respecto a los reclamos por las
obligaciones que el Vendedor hubiera tenido hacia los subcontratistas aprobados en un Escrito
firmado por el Vicepresidente de Compras del Comprador a falta de terminacién, limitado al
monto de las cantidades fijas de Productos y materias primas/componentes especificados en los
Pedidos emitidos por el Comprador que estén pendientes en la actualidad. EI Comprador no se



responsabilizard y no estard obligado a pagar al Vendedor, en forma directa o a causa de reclamos
de los subcontratistas del Vendedor, ningin otro costo o pérdida presunta, ya sea que esté
denominada como pérdida de un beneficio esperado, el reembolso de la inversion, gastos
generales no absorbidos, intereses sobre reclamos, costos de ingenieria y desarrollo de los
productos, alquiler o costos de la reorganizacion de los equipos y las instalaciones, costos de
depreciacién no amortizados, cargos administrativos y generales que resulten de la terminacion de
la Orden o de cualquier otro modo. Sin perjuicio de cualquier disposicion en contrario, la
obligacién del Comprador hacia el Vendedor una vez ocurrida la terminacion de cualquier Orden
no excederd la obligacion que el Comprador hubiera tenido hacia el Vendedor si no hubiera
ocurrido la terminacién de dicha Orden.

19. Cesion. ElI Vendedor no cedera ni delegara ninguno de sus deberes y obligaciones
conforme a cualquier Orden sin el previo consentimiento del Comprador otorgado en el texto de
una Orden o de la modificacién de una Orden o en un Escrito firmado por el Vicepresidente de
Compras del Comprador, consentimiento que puede ser retenido a entera discrecion del
Comprador. Cualquier venta u otra transferencia de existencias u otros titulos del Vendedor que
resulten en un cambio en la administracion del Vendedor se consideraran una Cesion conforme a
la Orden. El Vendedor puede ceder sus reclamos por dinero conforme a cualquier Orden como
garantia accesoria de su endeudamiento, pero el Comprador no estard obligado a pagar al
cesionario hasta que reciba una notificacion escrita de la cesion que respete los requisitos legales
vigentes que correspondan, una copia fiel de la cesién y un descargo del Vendedor que sea
razonablemente aceptable para el Comprador. Cualquier cesion de este tipo no prohibira al
Comprador que haga valer sus derechos ante el Vendedor o el cesionario, inclusive los derechos
del Comprador a la compensacion y al resarcimiento segln lo establece la Seccién 34. Todos
estos derechos del Comprador ante el Vendedor o el cesionario son anteriores y tienen mayor
jerarquia que cualquier derecho del cesionario. EI Comprador puede asignar libremente sus
derechos y obligaciones a un tercero conforme a cualquier Orden sin el consentimiento del
Vendedor.

20. Bienes en garantia.

A Todos los suministros, materiales, moldes, maquinaras, equipos, patrones,
herramientas, matrices, plantillas, accesorios, anteproyectos, disefios, especificaciones, planos,
fotografias y sus negativos, trabajos artisticos, disefio de copias, material consignado para la
produccion o reparacién y otros articulos que el Comparador, ya sea en forma directa o indirecta,
haya proporcionado al Vendedor o a cualquier subproveedor del Vendedor en relacion con
cualquier Orden, o por los cuales el Comprador ha reembolsado al Vendedor (en forma colectiva,
“Bienes en garantia”), son y seguiran siendo propiedad del Comprador y serén retenidos por el
Vendedor para el beneficio del Comprador. El Vendedor sera responsable por el riesgo de pérdida
o0 dafios a los Bienes en garantia y deberd, a su propia costa, mantener dichos Bienes en garantia
asegurados para beneficio del Comprador, designando al Comprador como beneficiario de la
pérdida y segundo asegurado. En todo momento, el Vendedor deberd mantener y almacenar
correctamente los Bienes en garantia; no debera usar dichos bienes para ningin otro fin que no
sea el cumplimiento de la Orden; considerard los bienes como su propiedad personal; etiquetara
visiblemente los bienes para identificarlos como propiedad del Comprador e indicara el nombre y
la direccion de este Gltimo; no mezclard estos bienes con la propiedad del Vendedor o de un
tercero y no los retirard de sus instalaciones sin la previa autorizacion del Comprador otorgada en
el texto de una Orden o la modificacion de una Orden o en un Escrito firmado por el
Vicepresidente de Compras del Comprador. EI Vendedor, a su propia costa, debera mantener,
reparar y restaurar los Bienes en garantia para que su estado sea de primera clase. Todos los
repuestos, los agregados, las mejoras y los accesorios de esos Bienes en garantia se convertiran



inmediatamente en propiedad del Comprador cuando se incorporen o anexen a los Bienes en
garantia. El Vendedor acuerda exonerar al Comprador, sus filiales, autoridades,
funcionarios o empleados de cualquier reclamo que los empleados del Vendedor o
terceros ajenos a este acuerdo inicien contra ellos en virtud de los dafios o lesiones
ocasionados a terceros o que éstos hayan sufrido debido a la utilizacion de los Bienes en
garantia por parte del Vendedor.

B. El Vendedor acuerda que el Comprador tiene derecho, en todo momento, con o
sin motivo y sin tener que efectuar ningun tipo de pago, a solicitar la restitucion de los Bienes en
garantia, en su totalidad o en parte. A pedido del Comprador, el Vendedor liberara
inmediatamente los Bienes en garantia o los enviara al Comprador, ya sea (i) libre a bordo en los
equipos de transporte que se encuentren en la planta del Vendedor, debidamente embalados y
etiquetados de acuerdo con los requisitos de la empresa de transporte elegida por el Comprador
para transportar dichos bienes, o (ii) a cualquier lugar designado por el Comprador, en cuyo caso
el Comprador debera pagar al Vendedor el costo razonable de la entrega de dichos Bienes en
garantia en ese lugar. EI Comprador tendra derecho a entrar en las instalaciones del Vendedor en
todo momento razonable para inspeccionar los Bienes en garantia y los registros que el Vendedor
lleve al respecto. Si la ley asi lo permite, el Vendedor renuncia a cualquier gravamen u otros
derechos que pueda tener sobre cualquier Bien en garantia debido al trabajo realizado en dichos
bienes, por el precio de compra de cualquier Producto o de cualquier otro modo. El Vendedor
acuerda reemplazar al costo actual cualquier componente faltante de los Bienes en garantia o
cualquier insercion a estos bienes.

C. El Vendedor acepta y acuerda que (i) el Comprador no es el fabricante de los
Bienes en garantia ni es el agente del fabricante ni un distribuidor interno; (ii) el Comprador
entrega los Bienes en garantia al Vendedor para el beneficio del Vendedor; y (iii) el Vendedor ha
inspeccionado los Bienes en garantia y esta satisfecho de que dichos bienes son adecuados y aptos
para los fines propuestos, y (i) EL COMPRADOR NO HA OTORGADO NI OTROGA
GARANTIA ALGUNA NI EFECTUA DECLARACION ALGUNA, EXPRESA O IMPLICITA,
EN CUANTO A LA APTITUD, LA CONDICION, LA COMERCIABILIDAD, EL DISENO NI
EL FUNCIONAMIENTO DE LOS BIENES EN GARANTIA O SU APTITUD PARA NINGUN
FIN ESPECIFICO. ElI Comprador no queda obligado ante el Vendedor por cualquier pérdida,
dafio, lesion o gasto de cualquier tipo o naturaleza ocasionados, directa o indirectamente, por los
Bienes en garantia, inclusive, su uso o mantenimiento, su reparacion, servicio de mantenimiento o
ajuste, o por cualquier interrupcion del servicio o pérdida en el negocio ocasionada de cualquier
forma que sea, inclusive cualquier dafio anticipado, pérdida de ganancias o cualquier otro dafio
indirecto, especial o resultante.

21. Propiedad del Vendedor. A menos que el Comprador y el Vendedor hayan acordado lo
contrario en un acuerdo escrito firmado por el Vendedor y el Vicepresidente de Compras del
Comprador, el Vendedor, a su costa: debera (i) proveer, (ii) mantener en buen estado, y (iii)
reemplazar cuando sea necesario toda la Propiedad del Vendedor (que se define a continuacion).
Por el presente el Vendedor le otorga al Comprador una opcion irrevocable para adquirir, libre de
todo gravamen, reclamo u otro tipo de gravamenes, todo y cualquier suministro, material, molde,
maquinaria, equipo, patrén, herramienta, matriz, plantilla, accesorio, anteproyecto, disefio,
especificacion, plano, fotografia o su negativo, trabajo artistico, disefio de copia y otros articulos
del Vendedor necesarios para la produccion de los Productos conforme a cualquier Orden (en
forma colectiva, "la Propiedad del Vendedor”) que han sido especialmente disefiados o
configurados para la fabricacion o montaje de Productos conforme a la Orden si el Comprador
pagua la parte no amortizada de los costos de dichos articulos que componen la Propiedad del



Vendedor, excepto cualquier monto que el Comprador haya pagado al Vendedor con anterioridad
por el costo de la Propiedad del Vendedor. El Vendedor permitira que el Comprador audite los
registros del Vendedor para verificar el monto adeudado por la Propiedad del Vendedor. Esta
opcién no se aplica a ninguna parte de la Propiedad del Vendedor que el Vendedor utilice para
producir una cantidad sustancial de productos similares para otros clientes, que esos clientes no
puedan obtener facilmente a partir de terceros, a menos que, a eleccién del Comprador haciendo
gjercicio de su opcion, el Vendedor le ceda al Comprador y el Comprador o una persona
designada por el Comprador asuma la obligacién del Vendedor de producir dichos articulos para
los otros clientes del Vendedor y utilice esos articulos de la Propiedad del Vendedor durante el
periodo posterior a la venta de la Propiedad del Vendedor. EI Vendedor debera colaborar con el
Comprador cuando éste le solicite razonablemente informacion relativa a cualquier obligacion
hacia los otros clientes del Vendedor y para hacer efectiva dicha cesion y aceptacion. El derecho
del Comprador a ejercer la opcion que se estipula en esta Seccién 21 no esta condicionado por un
incumplimiento por parte del Vendedor ni por una terminacién de la Orden por parte del
Comprador.

22. Derechos de ingreso, reclamacién e inspeccion. EI Comprador tendrd derecho a
ingresar en las instalaciones del VVendedor en horario comercial normal o, en el supuesto de una
paralizacion de las actividades del Vendedor, en momentos razonables, para inspeccionar las
instalaciones, los Productos, los materiales y cualquier otra propiedad del Comprador que abarque
cada Orden. La inspeccion que el Comprador realice de los Productos, ya sea durante su
fabricacién, antes de la entrega o dentro de un tiempo razonable después de la entrega, no
representara la aceptacion de ningln trabajo en proceso o Producto terminado.

23. Subcontratacion.

A El Vendedor no subcontratara ninguno de sus deberes ni obligaciones conforme a
una Orden sin la autorizacion previa del Comprador otorgada en el texto de una Orden o la
modificacion de una Orden o en un Escrito firmado por el Vicepresidente de Compras del
Comprador. El Vendedor deberd asegurar que cualquier subcontratista aprobado cumpla con
todos los requisitos del Cliente del Comprador para el proceso de aprobacion de las piezas de
produccion y con cualquier otro requisito del Comprador. Se le otorgard al Comprador o al
representante del Comprador el derecho de verificar en las instalaciones de cualquier
subcontratista y en las instalaciones del Vendedor que los Productos subcontratados cumplan con
los requisitos especificados. La verificacion del Comprador o del representante del Comprador
no (i) transferira la responsabilidad por la calidad esperada del subcontratista del Vendedor al
Comprador, (ii) liberard al VVendedor de la responsabilidad de proporcionar Productos aceptables
ni (iii) impedira que el Comprador rechace los Productos posteriormente. Independientemente de
cualquier verificacion que lleve a cabo el Comprador o el representante del Comprador, el
Vendedor sigue siendo plenamente responsable por cualquier trabajo subcontratado.

B. En el supuesto de que el Comprador apruebe, en el texto de una Orden o la
modificacion de una Orden o en un Escrito firmado por el Vicepresidente de Compras del
Comprador, el hecho de que el Vendedor subcontrate cualquier parte del trabajo a realizar
conforme a cualquier Orden, y como condicion de dicha aprobacién, el Vendedor debera
proporcionar al Comprador una constancia escrita de que ese subcontratista acuerda obligarse
segun estos Términos y Condiciones y la Orden.

C. En el supuesto de que el Vendedor no pueda cumplir con alguna de sus
obligaciones conforme a cualquier Orden, el Vendedor deberd, a eleccién del Comprador vy
sumado a cualquier otro derecho o recurso legal que el Comprador tenga a su disposicién



conforme a la Orden o de algin otro modo, ceder al Comprador todos los derechos del VVendedor
con respecto a cualquiera de los subcontratistas designados conforme a dicha Orden.

24, Productos disconformes. El Comprador, a su eleccion, puede rechazar y devolver, a
riesgo y cuenta del Vendedor, o retener y corregir, Productos que haya recibido conforme a
cualquier Orden que no cumplan con los requisitos de la Orden, ain si la falta de conformidad de
los Productos no es evidente para el Comprador hasta el momento de la fabricacion, la etapa de
elaboracion o montaje o después de eso. En la medida en que el Comprador rechace Productos
por ser disconformes, las cantidades estipuladas conforme a la Orden no se reduciran como
resultado de la cantidad de Productos disconformes a menos que el Comprador de otro modo
notifique al Vendedor por escrito. EI Vendedor debera reemplazar los Productos disconformes
con Productos que cumplan con lo especificado a menos que el Comprador le envie una
notificacién por escrito, inclusive a modo de notificacion de terminacion por parte del Comprador
segun lo establece la Seccion 17.A. EI Comprador conservara los Productos disconformes para su
disposicion de acuerdo con las instrucciones escritas del Vendedor y a riesgo del Vendedor. Si el
Vendedor no proporciona instrucciones escritas dentro de los diez (10) dias (o un periodo mas
breve que resulte razonable desde el punto de vista comercial dadas las circunstancias) después de
la notificacion de disconformidad de los Productos, el Comprador tendra derecho, a su eleccién, a
cobrarle al Vendedor los gastos de almacenamiento y manejo o a disponer de los Productos sin
gue el Comprador quede obligado ante el Vendedor. EI Vendedor debera reembolsar al
Comprador por (a) cualquier monto que el Comprador haya pagado como precio de compra de
cualquier Producto disconforme que haya rechazado, y (b) cualquier costo en que haya incurrido
el Comprador en relacién con los Productos disconformes, inclusive los gastos de inspeccion,
clasificacion, prueba, evaluacion, almacenamiento o reelaboracion, dentro de un periodo de diez
(10) dias después de que el Comprador haya emitido el documento comercial respaldatorio
correspondiente por los costos. El pago de los Productos disconformes por parte del Comprador
no constituye una aceptacion, no limita ni perjudica el derecho del Comprador a imponer
cualquier recurso legal o establecido por el régimen de Equity ni exime al Vendedor de su
responsabilidad por defectos ocultos.

25. Indemnizacion.

A. Por el presente, el Vendedor pacta y acepta indemnizar y exonerar al Comprador,
sus filiales y subsidiarias, y sus respectivos directores, funcionarios, empleados y agentes en caso
de cualquier reclamo, responsabilidad, dafio (inclusive dafios y perjuicios especiales, resultantes y
punitivos), costos y gastos incurridos (inclusive los honorarios reales para abogados, peritos y
asesores, los costos de acuerdos y los juicios) en relacion con reclamos (inclusive demandas,
reclamos administrativos, acciones reguladoras y otros procedimientos para resarcir por lesiones
personales o muerte, dafios a la propiedad o pérdidas econdmicas) que estén relacionados de
alguna forma con los Productos o que surjan de ellos, de las declaraciones del Vendedor, del
cumplimiento o incumplimiento de las obligaciones del Vendedor conforme a cualquier Orden,
inclusive reclamos basados en el incumplimiento o supuesto incumplimiento de la garantia por
parte del Vendedor (independientemente de que los Productos hayan sido incorporados a los
productos del Comprador o hayan sido revendidos por el Comprador), y reclamos por cualquier
violacion de cualquier legislacion vigente, ordenanza o reglamentacion o autorizacion del
gobierno u orden. La obligacion del Vendedor de indemnizar tendrd aplicacion
independientemente de que el reclamo surja extra contractualmente, por negligencia, bajo
contrato, garantia, por responsabilidad objetiva o de otro modo, excepto en el caso de que
cualquiera de estas obligaciones surja Unicamente de la negligencia grave del Comprador. Las
obligaciones de indemnizacién del Vendedor corresponderdn aun si el Comprador proporciona
todo el disefio o parte de éste y especifica una parte o la totalidad de la elaboracion utilizada por



el Vendedor, a menos que un acuerdo escrito por separado firmado por el Vendedor y por el
Vicepresidente de Compras del Comprador disponga lo contrario.

B. Si el Vendedor realiza cualquier tipo de trabajo en las instalaciones del
Comprador o utiliza la propiedad del Comprador, ya sea que se encuentre en las instalaciones del
Comprador o fuera de ellas, el Vendedor indemnizard y exonerara al Comprador, sus filiales y
subsidiarias, y a sus respectivos directores, funcionarios, empleados y agentes de cualquier
responsabilidad, reclamo, demanda o gasto (inclusive los honorarios reales para abogados, peritos
y asesores, costos de acuerdos y juicios) (i) por dafios a la propiedad del Comprador o lesiones
(inclusive la muerte) al Comprador, sus empleados, empleados del Vendedor o cualquier otra
persona que surjan de la realizacién de trabajos por parte del Vendedor o del uso de la propiedad
del Comprador excepto en el caso de que cualquiera de estas obligaciones, reclamos o demandas
surjan Unicamente de la negligencia grave del Comprador o (ii) sean el resultado o deriven de los
servicios prestados por el Vendedor al Comprador, inclusive aquellos que puedan surgir de las
obligaciones asumidas por el Comprador con relacion a sus empleados conforme a las
reglamentaciones laborales locales y del seguro social.

El Comprador y el Vendedor son partes independientes. Salvo disposicion en contrario en estos
Términos y Condiciones, el Vendedor no actuard ni se considerara que actle como agente,
empleado, franquiciado, aliado comercial, socio o representante legal del Comprador. Salvo
disposicion en contrario en este Acuerdo, el Vendedor no tendrd ni aparentara tener ningin tipo
de autoridad para actuar en nombre del Comprador. EI Vendedor asumird cualquier clase de
obligacion que surja de la legislacién laboral local y de las leyes del seguro social o de otro modo,
con respecto a sus empleados o agentes. Por el presente el Vendedor acuerda indemnizar y
exonerar al Comprador contra todos los reclamos, costos, dafios y perjuicios, gastos,
responsabilidades, demandas o pérdidas que los empleados o agentes del Vendedor pudieran
presentar para estos efectos contra el Comprador o cualquiera de sus subsidiarias 0 empresas
relacionadas, o en los que el Comprador o cualquiera de sus subsidiarias 0 empresas relacionadas
hubiesen incurrido. Por el presente el Vendedor declara y garantiza al Comprador que asume
plena responsabilidad por los actos y omisiones de sus empleados, personas contratadas o agentes
actuales o futuros. Ademas, por el presente el Vendedor acuerda cumplir con todas las
obligaciones que surjan de la legislacion laboral, de los convenios colectivos de trabajo o de las
leyes del seguro social, la lista mencionada s6lo serd a los fines de enumeracion. De esta manera,
a pedido del Comprador, el Vendedor debera: (i) presentar al Comprador el NUmero de
Identificacién Fiscal de cada uno de sus empleados; (ii) enviar al Comprador los recibos de
salario de cada uno de sus empleados; (iii) enviar al Comprador evidencia del pago de las
contribuciones mensuales al sistema de seguridad social; (iv) especificar en detalle su nimero de
cuenta bancaria y (v) presentar prueba al Comprador de la cobertura por riesgo laboral de cada de
uno de sus empleados.

26. Seguro. El Vendedor deberd adquirir y conservar a su cuenta una cobertura de seguros
habitual en la industria y, salvo disposicion en contrario establecida por ley o por pedido
razonable del Comprador, con las compafiias de seguros y por los montos que Ssean
razonablemente aceptables para el Comprador. Esto incluye, entre otros, brindar seguro de
cobertura extendida y total contra incendios por el valor de reposicién de (i) toda la Propiedad del
Vendedor y (ii) todos los Bienes en garantia, ambos por el valor de reposicion total. Dicha
cobertura de seguros deberd identificar al Comprador como Unico beneficiario de la pérdida y
como segundo asegurado. El Vendedor proporcionara al Comprador certificados de seguros que
establezcan el monto de la cobertura, el nimero de péliza y las fechas de vencimiento del seguro
del Vendedor y dichos certificados deben especificar que el Comprador recibira treinta (30) dias
antes una notificacion por escrito de la compafiia aseguradora sobre la terminacion o la reduccion



en el monto o el alcance de las coberturas. El otorgamiento por parte del Vendedor de los
certificados de seguro o de la compra de seguro no eximird al Vendedor de las obligaciones o
responsabilidades que asuma conforme a cualquier Orden. Si el Vendedor no mantiene una
cobertura de seguros conforme a lo estipulado en cualquier Orden, el Comprador tendra derecho a
adquirir dicho seguro y el Vendedor debera reembolsar al Comprador a pedido de éste Gltimo, por
todos los costos reales y los gastos de adquisicion de dicha poliza de seguro.

27. Cumplimiento.

A El Vendedor acuerda cumplir con todas las leyes federales, estatales, locales y
extranjeras, los Decretos presidenciales, las normas, reglamentaciones y ordenanzas que puedan
aplicarse a los Productos o al cumplimiento de las obligaciones por parte del Vendedor conforme
a cada Orden, y cada Orden incorporarad a modo de referencia todas las clausulas exigidas por las
disposiciones de las leyes, decretos, normas, reglamentaciones y ordenanzas mencionados. Los
Productos o todos los materiales adquiridos utilizados en la fabricacion de los Productos deberan
cumplir con las restricciones gubernamentales y de seguridad actuales respecto de los materiales
restringidos, toxicos y peligrosos asi como con las consideraciones ambientales, eléctricas y
electromagnéticas aplicables al pais de fabricacién y venta o al pais donde los productos del
Comprador que incorporan los Productos seran fabricados y vendidos. Todos los proveedores
deben cumplir con las normas 1SO14001, TS16949 y con los informes sobre los vehiculos fuera
de uso 0 normas posteriores y sus correspondientes enmiendas.

B. El Vendedor (i) no utilizara el trabajo forzado o involuntario, independientemente
de la forma que éste tome, (ii) no empleard a ningln nifio, excepto como parte de una
capacitacion laboral, aprendizaje o programa similar aprobado por el gobierno ni (iii) participara
en practicas de empleos impropios o negocios deshonestos, en el suministro o entrega de
Productos conforme a cualquier Orden.

C. El Vendedor adoptara y exigira el cumplimiento de un codigo de conducta para
lograr practicas comerciales con principios, politicas y procedimientos que sean consecuentes con
los principios, las politicas y los procedimientos establecidos en el Codigo de conducta y ética
comercial del Comprador que se encuentra disponible en los enlaces del sitio Web
www.lear.com. de Lear Corporation. El Vendedor deberd informar de inmediato al
Vicepresidente de Compras del Comprador sobre todas las violaciones del cddigo de conducta del
Vendedor.

D. El Vendedor debera notificar por escrito al Comprador inmediatamente después de
tomar conocimiento de que un director, funcionario o empleado del Vendedor, o de cualquiera de
sus subsidiarias o filiales, es ademas director, funcionario o familiar directo de algin director o
funcionario del Comprador, o cualquiera de sus subsidiarias o filiales. En lo que se refiere
Gnicamente a los empleados del Vendedor, éste sélo necesitara informar los datos al Comprador
en caso de que el empleado (con excepcion de un funcionario o director del Vendedor) se
encuentre sustancialmente involucrado en la relacion comercial del Vendedor con el Comprador o
reciba una remuneracion directa o indirecta o un beneficio basado en la relacion comercial del
Vendedor con el Comprador.

E. En el supuesto que el Vendedor subcontrate cualquiera de sus deberes u
obligaciones conforme a cualquier Orden segun la Seccidn 23, el Vendedor debera asegurarse de
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que todos los subcontratistas cumplan con los requisitos estipulados en la Seccion 27. A pedido
del Comprador, el Vendedor certificara por escrito que el Vendedor y los subcontratistas cumplen
con dichos requisitos. EI Comprador tendra derecho a revisar y verificar el cumplimiento de las
obligaciones por parte del Vendedor y sus subcontratistas conforme a cualquier Orden. El
Vendedor indemnizard y exonerara al Comprador, sus filiales y subsidiarias, y sus respectivos
directores, funcionarios, empleados y agentes de y contra toda demanda de responsabilidad,
demanda o gasto (inclusive los honorarios reales para abogados, peritos y asesores, los costos de
acuerdos Yy los juicios) que surja de o en relacién con el incumplimiento del Vendedor o de sus
subcontratistas.

28. Requisitos para la aprobacion de piezas de produccién. Con respecto a las Ordenes
para las piezas de produccion, el Vendedor acuerda satisfacer todos los requisitos identificados en
el manual de la industria para el proceso de aprobacion de piezas de produccién y acuerda
presentar esta informacion y estos datos relacionados con lo anteriormente mencionado al
Comprador a pedido de éste, independientemente del nivel de presentacion autorizado, en el
Nivel N°3 [especificar] o su equivalente actual a menos que el Comprador autorice lo contrario en
el texto de una Orden o de la modificacion de una Orden o en un Escrito firmado por el
Vicepresidente de Compras del Comprador.

29. Identificacién de los Productos. Todos los productos suministrados conforme a cada
una de las Ordenes interpretados como una pieza completa llevaran en forma permanente el
numero de pieza, el nombre y el nombre en clave del Comprador, el nombre o el nombre en clave
del Vendedor y la fecha de fabricacion del VVendedor.

30. Envio.

A. El Vendedor acuerda (i) embalar, etiquetar y enviar los Productos adecuadamente
segun los requisitos del Comprador y de la empresa de transporte involucrada de manera tal de
garantizar el costo mas bajo de transporte; (ii) realizar el envio segin las instrucciones del
Comprador; (iii) no cobrar por manejo, embalaje, almacenamiento, transporte (inclusive los
aranceles aduaneros, impuestos, honorarios, etc.), costos de vehiculo u otros gastos de transporte
0 costos por la carga de Productos a menos que el Comprador apruebe lo contrario en el texto de
una Orden o la modificaciéon de una Orden o en un Escrito Firmado por el Vicepresidente de
Compras del Comprador; (iv) proporcionar todos los documentos de envio con el nimero de
Orden, la modificacion de la Orden o el nimero del Pedido, el nimero de pieza del Comprador, el
nimero de pieza del Vendedor cuando corresponda, la cantidad de piezas del envio, la cantidad
de paquetes o contenedores del envio, el nombre del Vendedor y nimero de proveedor, el nimero
del conocimiento de embarque y del pais de origen; y (v) enviar el conocimiento de embarque a la
brevedad u otro recibo de envio por cada envio de acuerdo con las instrucciones del Comprador y
los requisitos de la empresa de transporte. Las etiquetas en cada paquete y la identificacion de los
Productos en los comprobantes de embalaje, los conocimientos de embarque y las facturas seran
suficientes para que el Comprador pueda identificar facilmente los Productos comprados.

B. En el caso de Productos que puedan contener materiales  potencialmente
peligrosos o restringidos, si el Comprador lo solicita, el Vendedor le proporcionard
inmediatamente al Comprador, segin la forma y con el detalle que el Comprador lo solicite, (i)
una lista de todos los componentes potencialmente peligrosos que hay en los Productos, (ii) la
cantidad de uno o mas de estos componentes, e (iii) informacién relacionada con cualquier
cambio en estos componentes 0 agregados. Antes de enviar los Productos, el Vendedor acepta
proporcionar al Comprador la debida advertencia y notificacién por escrito (inclusive las
etiquetas adecuadas en los Productos, contenedores y embalaje) sobre cualquier material



peligroso que sea un componente o una parte de cualquiera de los Productos, junto con las
instrucciones especiales de manejo, necesarias para informar a las empresas de transporte
involucradas, al Comprador y a sus respectivos empleados sobre el grado Optimo de cuidado y
precaucion para evitar lesiones corporales o dafios a la propiedad durante el manejo, transporte,
procesamiento, uso o traspaso de los Productos, contenedores y embalaje enviados al Comprador.
El wvendedor debera acatar todas las leyes federales, estatales, locales y extranjeras y
reglamentaciones relacionadas con etiquetas de producto y de advertencia. Si el Vendedor envia
los Productos a paises europeos, antes de que se haga el envio, el Vendedor debera notificar al
Comprador sobre la “Clasificacién de Productos Peligrosos” segun lo requiere el Acuerdo
Europeo en lo que respecta al “Transporte Internacional de Productos Peligrosos”.

C. Cualquier embalaje de madera (palets inclusive) debe cumplir con los estandares
internacionales de madera blanda, inclusive con las reglamentaciones del USDA (Departamento
de Agricultura de los Estados Unidos) sobre la importacion de materiales con embalaje de
madera. En el caso de que el Vendedor no cumpla con estos estandares, el Vendedor sera
responsable de todos los costos reposicion y transporte relacionados.

31. Documentos de devolucién condicionada de impuestos de la Aduana, otros
requisitos del gobierno y controles de exportacion.

A Si el Comprador lo solicita, el Vendedor deberd enviar de inmediato todos los
documentos exigidos para la devolucion condicionada de impuestos de la aduana, completados
correctamente segin las reglamentaciones gubernamentales que se les apliquen. Asimismo, el
Vendedor proporcionard, a su cargo, toda la informacion necesaria (inclusive documentacién
escrita y registros de transaccion electronicos) relacionada con los Productos, las herramientas y
los equipos necesarios para que el Comprador cumpla con cualquier tipo de obligaciones
relacionadas con la aduana o con otro tipo de organismo de gobierno, requisitos y certificacion de
marca de origen y etiquetado o requisitos de informacidn sobre el contenido local, para que el
Comprador pueda exigir el trato arancelario preferencial en el momento de la entrada de los
Productos, herramientas y equipos adecuados segin los regimenes de preferencia comercial
vigentes y hacer todos los preparativos necesarios para que los Productos estén cubiertos por
cualquier diferimiento de aranceles vigente o programa de zona franca del pais de importacion. El
Vendedor, a su cargo, proporcionara al Comprador o proveedor de servicios designado del
Comprador toda la documentacion para que se puedan exportar los Productos y obtendra todas las
licencias de exportacion o autorizaciones necesarias para la exportacion de los Productos,
herramientas y equipos a menos que se indique lo contrario en la Orden, en cuyo caso el
Vendedor proporcionard toda la informacion que pueda ser necesaria para que el Comprador
obtenga dichas licencias o autorizaciones. Los créditos o beneficios que resultan o surgen de
cualquier Orden, inclusive los créditos comerciales, créditos de exportacion o reembolso de
aranceles aduaneros, impuestos u honorarios, perteneceran al Comprador.

B. El Vendedor es responsable de cualquier informacién incorrecta suministrada por
el Vendedor, o de cualquier incumplimiento de las reglamentaciones vigentes de aduana por parte
del Vendedor que genere multas u aranceles aduaneros adicionales para el Comprador. El
Vendedor también acepta y acuerda acatar todos los procedimientos de seguridad exigidos por
cualquier legislacion vigente. ElI Vendedor compartird con el Comprador cualquier informacion
de auditoria o inspeccion relacionada con la misma.

32. Facturas. Todas las facturas y notificaciones de envio por adelantado (“ASN”) para
Productos enviados conforme a la Orden deben hacer referencia al nimero de Orden,



modificacion de la Orden o numero de Pedido, el nimero de pieza del Comprador, el nimero de
pieza del Vendedor cuando corresponda, la cantidad de piezas del envio, la cantidad de paquetes
y contenedores, el nombre y el nimero del Vendedor, el nimero del conocimiento de embarque,
antes de que se realice cualquier pago de Productos por parte del Comprador. Asimismo, ninguna
factura puede hacer referencia a ningun término que no figure en estos Términos y Condiciones, 0
gue sea distinto, o0 a los términos que aparecen en el texto de la Orden. EI Comprador se reserva el
derecho de devolver todas las facturas o documentos relacionados enviados incorrectamente. Las
condiciones de pago comenzardn a regir una vez que se reciba la factura correcta mas reciente o
la natificacién de envio por adelantado (ASN) y que se ingrese al sistema del Comprador a través
de las instalaciones correspondientes del Comprador. Cualquier pago por parte del Comprador de
una factura incorrecta no implica la aceptacién de cualquier elemento o término incorrecto de esa
factura.

33. Condiciones de Pago.

A. Las condiciones de pago seran establecidas para el Vendedor en el sistema
centralizado de pagos del Comprador (CPS) si el Vendedor esta incluido en ese sistema de pagos
del Comprador. Si el Vendedor no es un Vendedor CPS, las condiciones de pago son D65. D65
significa que las facturas recibidas a lo largo del decimoquinto dia de un mes determinado se
pagaran el quinto dia del mes siguiente.

B. Si una fecha de pago coincide con un dia inhabil, el pago se efectuara el dia habil
siguiente.
C. Independientemente de las condiciones particulares de pago aplicables a una

Orden, (i) en ningln caso, el Vendedor tendra derecho a recibir el pago por Herramientas antes de
que el Comprador reciba el pago de esas Herramientas de manos de su Cliente, (ii) en ningun
caso, el Vendedor que es un Proveedor recomendado tendrd derecho a recibir el pago del
Comprador hasta que el Comprador reciba el pago total de su Cliente por los Productos en
cuestion o, segun corresponda, por los productos en los que dichos Productos estén incorporados,
y (iii) el Comprador, previa notificacion al Vendedor, puede tener la opcion de revisar las
condiciones de pago de los Productos destinados a la produccion y considerar cualquier cambio
en las condiciones de pago del Cliente del Comprador aplicable a los Productos que figuran en
cualquier Orden.

34. Compensacion y resarcimiento contractual.

A Ademés de cualquier derecho de compensacion o resarcimiento otorgado o
permitido por la ley, todos los montos que se deba pagar al Vendedor, o a cualquiera de sus
subsidiarias y filiales, se considerardn como una cantidad neta de las deudas u obligaciones del
Vendedor, o de cualquiera de sus subsidiarias o filiales, hacia el Comprador o cualquiera de sus
subsidiarias o filiales. EI Comprador o cualquiera de sus subsidiarias o filiales puede buscar
compensacion o resarcimiento por cualquier monto vencido o por vencer adeudado por el
Vendedor, o cualquiera de sus subsidiarias o filiales, al Comprador o a cualquiera de sus
subsidiarias o filiales, de cualquier forma o en cualquier momento que se presenten En el caso de
que el Comprador o cualquiera de sus subsidiarias o filiales tenga razones para sentirse en
situacion de riesgo, el Comprador o cualquiera de sus subsidiarias o filiales puede retener o
resarcirse de un monto correspondiente que se le debe al Vendedor o a cualquiera de sus
subsidiarias o filiales para protegerse contra ese riesgo.



B. Una “filial” de una parte significa cualquier otra empresa que controla, es
controlada o se encuentra bajo un control comdn con esa parte. Para los fines de esta definicion,
el término “control” significa la posesion, directa o indirecta, del veinte por ciento (20%) o mas
del capital o las acciones de una empresa, o la capacidad, a través de titulos valores con derecho a
voto, contrato u otros, de elegir a la mayoria de los miembros del directorio 0 a otro organismo
directivo de esa empresa.

C. Si una obligacion del Vendedor o de cualquiera de sus subsidiarias o filiales
hacia el Comprador o cualquiera de sus subsidiarias o filiales entra en conflicto, es contingente o
no liquidada, el Comprador o cualquiera de sus subsidiarias o filiales puede aplazar el pago de
todo el monto adeudado o parte de él hasta que se resuelva la obligacion. Sin limitar el caracter
general de lo anterior y s6lo a modo de ejemplo, en el caso de que el Vendedor se declare en
quiebra, si todas las Ordenes entre el Comprador y el Vendedor no se concretan, el Comprador
puede aplazar el pago al Vendedor, a través de una restriccion administrativa o de otro modo, por
los Productos contra un rechazo potencial y otros dafios.

35. Publicidad. El Vendedor no hara referencia al Comprador en publicidad o comunicados
publicos sin la previa autorizacion en un Escrito firmado del Vicepresidente de Compras de
Comprador y no utilizard las marcas comerciales del Comprador o los nombres comerciales en
materiales de publicidad o promocion.

36. Fuerza mayor. Cualquier demora o incumplimiento del Comprador o del Vendedor en el
cumplimiento de las obligaciones estipuladas en la Orden serd eximida s6lo en la medida en que
la parte no pueda cumplir especificamente debido a un hecho o incidente ajeno a su voluntad o
gue no sea producto de su negligencia, como por ejemplo: actos fortuitos, restricciones,
prohibiciones, prioridades o asignaciones impuestas 0 acciones tomadas por una autoridad
gubernamental; incautaciones; incendios; explosiones; desastres naturales; tumultos; guerras;
sabotajes o incapacidad para la toma de poder. El Vendedor debera enviar una notificacion por
escrito tan pronto como surja el incidente (pero no mas de un dia habil completo), y debera
describir el motivo de dicha demora y asegurar al Comprador la duracion anticipada de la demora
y el momento en que se solucionara la misma. Durante la demora o el incumplimiento de las
obligaciones por parte del Vendedor, el Comprador puede optar por: (a) comprar Productos de
otra procedencia y reducir sus Pedidos al Vendedor por ciertas cantidades, sin que exista
responsabilidad del Comprador respecto al Vendedor y exigir al Vendedor el reembolso por los
costos adicionales originados por la obtencién de Productos substitutos comparados con los
precios estipulados en la Orden; (b) exigir al Vendedor la entrega, a costa del Comprador, de
todos los Productos terminados, trabajos en proceso y las piezas y materiales producidos o
adquiridos para el trabajo conforme a la Orden; o (c) exigir al Vendedor que suministre Productos
de otros proveedores en las cantidades y en un momento exigido por el Comprador y al precio
estipulado en la Orden. Ademas, el Vendedor a su cargo llevard a cabo todas las acciones que
considere razonablemente necesarias para asegurar que en caso de cualquier disturbio laboral,
huelga o disminucién de trabajo por parte de los empleados o causado por el vencimiento de los
contratos laborales del Vendedor, se encuentre disponible un suministro ininterrumpido de
Productos para el Comprador en un area que no esté afectada por los disturbios durante un
periodo de al menos treinta (30) dias. Si a pedido del Comprador, el Vendedor incumple en
brindar dentro de un periodo de diez (10) dias (0 un periodo méas breve que el Comprador exija)
alguna garantia que asegure que cualquier demora no excedera los treinta (30) dias o que si
cualquier demora se prolonga por mas de treinta (30) dias, el Comprador podra terminar la Orden
sin responsabilidad y el Vendedor debera reembolsar al Comprador los costos relacionados con la
cancelacion. ElI Vendedor acepta y acuerda que el cambio en el costo o disponibilidad de los
materiales, los componentes, los servicios basados en las condiciones del mercado, las acciones



del proveedor o los conflictos contractuales no lo eximiran del cumplimiento de sus obligaciones
bajo las teorias de fuerza mayor, imposibilidad comercial u otra causa, y el Vendedor asume
expresamente estos riesgos.

37. Servicios y repuestos.

A Al recibir el Pedido, el Vendedor vendera al Comprador todos los Productos
necesarios para que el Comprador cumpla con los requisitos de servicios y repuestos del
Comprador y de su Cliente para el afio modelo en curso segln los precios de produccion actuales
en aquel momento mas la diferencia de costo neto real para el embalaje Unico exigido. Si los
Productos son sistemas, modulos o montajes, el Vendedor vendera los componentes o las piezas
de dichos sistemas, mddulos o montajes a un precio que no exceda el agregado del precio de
produccion actual que tenia el sistema, el médulo o el montaje en aquel momento menos los
costos de mano de obra implicados en el sistema, el médulo o el montaje méas cualquier diferencia
de costo neto real para el embalaje Unico exigido.

B. Después de la terminacion de la produccién modelo actual del automovil
implicado, el Vendedor vendera al Comprador los Productos necesarios para que el Comprador
cumpla con los requisitos de servicios y repuestos del Comprador o de su Cliente para afios
modelos anteriores a los precios detallados en aquel momento en la ultima Orden para la
produccion del modelo actual mas cualquier diferencia de costo neto real para un embalaje Unico
exigido durante los primeros cinco (5) afios del servicio del modelo anterior. Durante los
préximos diez (10) afios del servicio del modelo anterior o durante un periodo méas prolongado en
el que el Cliente del Comprador requiera servicios de repuestos, los precios seran los que se
detallaron en la ultima Orden para la produccion del modelo actual mas cualquier diferencia de
costo neto real para el embalaje Unico exigido, mas cualquier diferencia de costo neto real para
los costos de fabricacion segln lo acordado mutuamente entre el Comprador y el Vendedor.

38. Embalaje. Todo el embalaje debe ajustarse a los requisitos de embalaje estandar del
Comprador, que se encuentran disponibles en los enlaces del sitio Web www.lear.com de Lear
Corporation en la seccién Informacién para el Proveedor.

39. Reclamos del Vendedor. Cualquier accion legal del Vendedor conforme a cualquier
Orden debe iniciarse dentro de un (1) afio posterior al incumplimiento o a otro hecho que origine
el reclamo del Vendedor, independientemente de que el Vendedor desconozca el incumplimiento
0 que otro hecho origine dicho reclamo.

40. Separabilidad. Si alguna cléusula de la Orden fuera considerada invélida y no fuera
posible cumplir con ella segln un estatuto, reglamentacion, ordenanza, decreto presidencial u otra
norma juridica, dicha clausula se considerard modificada o eliminada seguin el caso, pero sélo en
la medida que sea necesario para cumplir con dicho estatuto, reglamentacion, ordenanza, decreto
presidencial o norma. Las disposiciones restantes de la Orden permaneceran en plena vigencia y
efecto.

41, Comunicaciones y firmas electrénicas. El Vendedor cumplira con cualquier método de
comunicacion electrénica detallada por el Comprador, inclusive requisitos para la transferencia
electronica de fondos, la transmision de 6rdenes de compra, los Pedidos de produccion, la firma y
la comunicacion electrdnica. Los mensajes de correo electrénico, incluso los que contienen un
espacio para la firma de uno de los representantes del Comprador, no constituiran un Escrito
firmado.
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42. Notificaciones. Todas las notificaciones, reclamos y otras comunicaciones al Comprador
exigidas o permitidas conforme a una Orden deberan realizarse por escrito y deberan enviarse a la
siguiente direccion por correo certificado o registrado, solicitando un acuse de recibo y franqueo
postal pagado adecuadamente y se consideraran efectivas solo una vez que el Comprador las
reciba:

Lear Corporation 21557 Telegraph Road
Southfield, Michigan 48034
Atte: Vicepresidente — Compras

43, Confidencialidad.

A El Vendedor deberd (i) conservar la confidencialidad de toda la informacion de los
Compradores y revelarla sélo a los empleados que necesiten conocer dicha informacion para que
el Vendedor provea Productos, herramientas y equipos al Comprador conforme a la Orden y (ii)
utilizard la informacién del Comprador Gnicamente a los fines de suministrar Productos al
Comprador. La “informacion del Comprador” significa toda la informacién brindada al VVendedor
por el Comprador, 0 a sus representantes o subcontratistas, en relacion con el negocio, los
programas y los Productos contemplados en la Orden, inclusive entre otros, los precios y otros
términos de la Orden, especificaciones, datos, férmulas, composiciones, disefios, bosquejos,
fotografias, muestras, prototipos, vehiculos de prueba, fabricacién, métodos y procesos de
embalaje y de envio y programas informaticos (inclusive el codigo del objeto y el codigo fuente).
La informacién del Comprador ademas incluye todos los materiales o toda la informacion que
contenga 0 que se base en todos los datos del Comprador ya sea que esté preparada por el
Comprador, el Vendedor o cualquier otra persona.

B. El Vendedor notificara de inmediato al Comprador si ha brindado informacién a
un gobierno con respecto a los Productos, las herramientas o el equipo entregado, inclusive la
informacion brindada al Gobierno de los Estados Unidos de acuerdo con los siguientes
requerimientos de informes segun la ley de los Estados Unidos: 49 CFR (Cddigo de Reglamentos
Federales) Parte 573 (Informes sobre Incumplimiento y Defectos) y 49 CFR Parte 579 (Informe
de Datos y Comunicaciones sobre posibles defectos).

44, Herramientas y equipos — Términos complementarios. Ademas de regirse por estos
Términos y Condiciones, cada Orden para la compra de herramientas (“Herramienta”) y equipos
(“Equipo™) debera regirse por los Términos Complementarios sobre Herramientas y Equipos del
Comprador que se encuentran disponibles en los enlaces del sitio Web www.lear.com de Lear
Corporation en la seccion Informacién para el Proveedor (“Términos Complementarios de
Herramientas y Equipos™); siempre que en caso de que exista una inconsistencia entre estos
Términos y Condiciones y los Términos Complementarios sobre Herramientas y Equipos, estos
Gltimos regulen todo lo referido a Herramientas y Equipos.

45, Clausulas de servicios — Términos complementarios. Ademas de regirse por estos
Términos y Condiciones, cada Orden para la adquisicion de servicios que no esté relacionados
con los Productos de produccién estard regulada por los Términos Complementarios sobre
Servicios del Comprador que se encuentran disponibles en los enlaces del sitio Web www.lear.com
de Lear Corporation en la seccién Informacion para el Proveedor (“Términos Complementarios
de Servicios”); siempre que, en caso de que exista una inconsistencia entre estos Términos y
Condiciones y los Términos Complementarios sobre Servicios, estos Gltimos regulen todo lo
referido a los servicios no relacionados con los Productos de produccion.
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46. Interpretacion. Cuando en la “Orden” aparezca "inclusive" significa "inclusive, entre
otros" y los términos definidos en singular incluyen el plural y viceversa. Los encabezados, los
titulos y la numeracion son so6lo para comodidad en la consulta y no afectaran la interpretacion de
la Orden.

47. Integridad del acuerdo; modificacién. La Orden, junto con los documentos adjuntos,
anexos o0 complementarios que se mencionen especificamente en ella, constituye la integridad del
acuerdo celebrado entre el Vendedor y el Comprador en relacion a los asuntos contemplados en la
Orden vy sustituye todas las declaraciones y acuerdos orales o escritos anteriores. EI Comprador
puede modificar los Términos y Condiciones, en cualquier momento, publicando una notificacion
de tales Términos y Condiciones modificados en los enlaces del sitio Web www.lear.com de Lear
Corporation en la seccién Informacién para el Proveedor al menos diez (10) dias antes de que
todos los Términos y Condiciones modificados entren en vigencia. ElI Vendedor debera revisar
periddicamente el sitio Web de Lear Corporation y los Términos y Condiciones. EI cumplimiento
ininterrumpido de las obligaciones del Vendedor segun los Términos y Condiciones de la Orden
sin proporcionar al Comprador una notificacion escrita, segin lo estipula la Seccion 44, que
detalle la objecién del Vendedor a los Términos y Condiciones modificados antes de la fecha en la
gue éstos entren en vigencia, estara sujeto a y representara la aceptacion del Vendedor de dichos
Términos y Condiciones modificados. Excepto que las oraciones precedentes lo dispongan o
salvo disposicion en contrario establecida en estos Términos y Condiciones, la Orden sélo se
podrd modificar a través de una modificacion de la Orden o de un Escrito firmado por el
Vicepresidente de Compras del Comprador.

48. Legislacion aplicable; jurisdiccién; fuero. Cada Orden estard regulada por las leyes de
la Republica Argentina sin tener en cuenta ningin conflicto aplicable de las disposiciones de las
leyes. La Convencién de la Naciones Unidas sobre la Venta Internacional de Productos se
encuentra expresamente excluida. ElI Vendedor otorga su consentimiento a la jurisdiccién
exclusiva de los Tribunales Comerciales de la Nacién de la Ciudad de Buenos Aires y renuncia al
derecho de oponer toda objecién a la jurisdiccion de dichos tribunales.

49, Impuestos al sellado. Si se aplican Impuestos al sellado a una Orden, el Vendedor y
el Comprador pagaran cada uno el 50% (cincuenta por ciento) de esos impuestos.

50. Arbitraje. Todos los conflictos que surjan conforme a cualquier Orden o en relacion con
ella 0o con cualquier otro documento que pertenezca a una Orden deberan  resolverse
definitivamente mediante arbitraje en Southfield, Michigan, ante un Unico arbitro designado por
la Asociacion Americana de Arbitraje (“A.A.A.”) cuyo arbitraje se llevara a cabo segin las
normas de arbitraje comercial de la A.A.A. que se encuentren en vigencia al momento de emitir la
Orden, a condicion de que se permita la divulgacion conforme a las Normas Federales de
Procedimiento Civil de los Estados Unidos. La decision del éarbitro serd definitiva y vinculante
para el Comprador y el Vendedor, no serd apelable y el laudo arbitral emitido podra registrarse en
cualquier tribunal de jurisdiccion competente. Los arbitros no tendran autoridad para decidir si
corresponde pagar por dafios punitivos u otros dafios no cuantificados por los dafios efectivos de
la parte vendecedora. Cada una de las partes sera responsable en partes iguales por los costos y
los gastos de la AAA y del arbitro. Cada parte pagar4 por sus propios costos y gastos. El
incumplimiento por una de las partes del pago de los honorarios correspondientes al arbitraje
constituye una renuncia de dicha parte a su reclamo o defensa en el arbitraje. Todos los
procedimientos de arbitraje seran confidenciales, salvo en la medida en que la divulgacion sea
necesaria para exigir el cumplimiento de un laudo de arbitraje en un tribunal de jurisdiccion
competente. Sin perjuicio de cualquier disposicion en contrario, el Comprador tendra el derecho,
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sin renunciar a ningun recurso conforme a la Orden, de buscar en cualquier tribunal de
jurisdiccion competente (a) una reparacion que derive del régimen de Equity y (b) una reparacion
preliminar o provisoria que sea necesaria para proteger los derechos o la propiedad del
Comprador.

51. Renuncia a juicio mediante jurado. EL COMPRADOR Y EL VENDEDOR
RECONOCEN QUE EL DERECHO A JUICIO MEDIANTE JURADO ES UN DERECHO
CONSTITUCIONAL, PERO QUE PUEDEN RENUNCIAR A EL. TANTO EL COMPRADOR
COMO EL VENDEDOR, DESPUES DE RECIBIR ASESORAMIENTO (O DE TENER LA
OPORTUNIDAD DE ASESORARSE) DE UN ABOGADO ELEGIDO, RENUNCIA
CONSCIENTE, VOLUNTARIA E INTENCIONALMENTE A CUALQUIER DERECHO DE
JUICIO MEDIANTE JURADO EN CUALQUIER ACCION O PROCEDIMIENTO LEGAL
QUE SURJA O QUE SE RELACIONE CON CUALQUIER ORDEN O DOCUMENTO QUE
PERTENEZCA A UNA ORDEN.



